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JEEP, PRIVATLEASING 3.495 KR. | 24 MANEDER

Drommer du om at forcere et kuperet terraen eller at cruise komfortabelt gennem storbyjunglen? | en Jeep.er
det dig, der traeffer valget. Takket vaere den bundsolide og kraftfulde konstruktion er Jeep. klar hvad end du
veaelger. Laeg vejen forbi Jeep. og oplev friheden.

PRIVATLEASING EKSEMPEL AF NY JEEP, RENEGADE 1.0 120 HK LIMITED FIRST EDITION

1. GANGSYDELSE L@BETID KM | PERIODEN SAMLET PRIS | 24 MDR.
4.995 KR. 24 MDR. 30.000 88.875 KR.

Jeep. Renegade 1.0 120 hk Limited First Edition. Privatleasing via FCA Capital Danmark. Priserne er inkl. finansieringsomk., moms, serviceaftale og vejhjaelp, men ekskl. ejerafg. forsikring, forbrugsvaesker, Jeep
®

dak og ekstraudstyr. Krav om kaskoforsikring og betinget af endelig kreditgodkendelse. Tilbuddet er inkl. standardfarve og galder t.o.m. d. 31.10.2019. Energimarkning: A - G WLTP med standardudstyr.
Forbrug v.bl.kersel 6 - 17,2 km/l, CO,-emission 382 - 150 g/km. Arlig ejerafgift Renegade 2.380 kr. Bilerne er vist med ekstraudstyr, som kan @ndre forbrug, emission, pris og ejerafgift. SECA CAP\TAL

Jeep. is aregistered trademark of FCAUS LLC. TH ERE'S ON LY ONE

DIN AUTORISEREDE FORHANDLER AF:
bZler /5 Mariagervej 153 - 8920 Randers NV - TIf. 86 43 77 00 - Fax 86 42 69 89 y > =

PO
R . & A\
fibiler.dk Abningstider: mandag - fredag kl. 8.00-17.00. Lerdag lukket. Sendag kl. 12.00-16.00 J\L@‘ Jeep

g fiat-randers.dk . °
Alfa Romeo - Jeep Midtjylland ved Fj Biler Kun 12 minutter fra Arhus


https://fjbiler.dk/
https://fjbiler.dk/
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MAL AFSTANDEN I F‘QLELSER
IKK\EI KILOMETER

PRIVATLEASING 24 MANEDER FX GIULIA GRAND PRIX 2.0 200 HK BENZIN
1. gangsydelse Lobetid Km i perioden Samlet pris i 24 mdr.

5.495 KR / MD 19.995 kr. 24mdr. 30,000 151.875 kr.
[ ] Y °

ALFA ROMEO GIULIA

Privatleasing via FCA Capital Danmark. Priserne er inkl. flnanSIermgsomk moms, serviceaftale og vejhjzelp, men ekskl. ejerafgift, forsikring, forbrugsveesker, daek og ekstraudstyr. Krav om kaskoforsikring og betinget af endelig

kreditgodkendelse. Tilbuddet gzelder t.o.m. 31.12.2019 eller sa laenge lager haves. WLTP: Il med standardudstyr: forbrug v. bl. kersel 12, 8km/l, CO,-emission 181 g/km. Arlig ejerafg. 3.020 kr. SECACAPITA
CAPITAL

Bilen er vist med ekstraudstyr, som kan aendre forbrug, emission, pris og ejerafg.
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Alfa Rorﬁéo - Jeep Midtjylland ved Fj Biler Kun 12 minutter fra Arhus
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Engebretsen
Kontakt os for mere information og forhandlerliste, mortenengebretsen.dk

ANNO 1901


https://mortenengebretsen.dk/
https://www.bora.com/dk/da/
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Indretning for livet

Interigr A/S er en indretnings- og mebelbutik, som laver totale indretningsprojekter til bade private og erhverv.

Her finder du et bredt sortiment af mgbler, belysning og brugskunst i den bedste kvalitet fra de forense leveranderer
i Danmark og resten af verden. Med mere end 20 &rs erfaring fra mebel- og interigrbranchen, har vi opbygget en
rigtig speendende butik, som bestemt er en oplevelse veerd. Og vi gleeder os til at vise den frem for jer i Kragelund!
Indretningsarkitekt MDD Pia Mortensen hjelper gerne med indretningsprojekter til bade private og erverv.



Indretning med personligt praeg

I vores indretninger tager vi altid hensyn til kundens behov, stil og smag.
Man skal fole sig hjemme - og godt tilpas - i sit eget hjem.

Fritz Hansen &Agget Leenestol - Christianshavn Beige - Caravaggio Read HSP Gulvlampe Grey25 - Planner MC300
Sofabord, @80 cm - String Pocket Reol - Gra/Gré - Gubi Multi-Lite Pendel - Messing - Montana Wire VP Tradreol 38
cm - Snow - Montana Dobbelt Topplade til VP Wire Tradreol 38 cm - Hvid Marmor.

INTERIOR

INTERIOR A/S . HOJMARKSVE] 34 . KRAGELUND . 8723 LOSNING . TLF. 75 89 33 95 . INFO@INTERIORSHOP.DK
ABNINGSTIDER: MAN - FRE KL. 10.00-17.30 . LR KL. 10.00 - 14.00
BES@G VORES WEBSHOP - INTERIORSHOP.DK


mailto:info@interiorshop.dk
https://www.interiorshop.dk/shop/frontpage.html
https://www.interiorshop.dk/shop/frontpage.html
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GOURMETMAD & HAVNESTEMNING

- Velsmag, atmosfaere og ansvaret for rvarerne er i fokus
pé Restaurant Stockfleth i byens gamle havnemilja.

JAGTEN PA DEN GODE VINO

- Forudsastningen for at lave god vin er et godt raprodukt,
druematerialet skal veere i orden.

SKONHEDSKLINIKKEN VED HAVET

- Omsorg og neerveer er kernen i deres forretningsmodel.

SPLITLEASING OG BESKATNING AF
VARDI AF FRI BIL

- Splitleasing er et alternativ til en traditionel firmabil
og udbetaling af skattefri befordringsgodtgerelse fra
arbejdsgiver.

ITALIENSKE FLISER & STILREN
INDRETNING

- Italienske kvalitetsfliser er en livsstil for Lisbeth og Thomas
Hesseldahl, der ger en dyd ud af at skabe personlighed i
boligindretningen.

MIDLERTIDIGE BOLIGER MED LYS,
VARME OG UDSIGT

- Newbox designer og producerer containere, der kan
bruges og indrettes som komplette boliger.

DESIGNHAVER

- Den rette belysning kan gere hele forskellen. Det ved man
hos DesignHaver, der skaber udtryksfulde havescener
med lysdesign.

PLADS TIL DET HELE MENNESKE

- For INTERLEX Advokater handler moderne
advokatvirksomhed om personlig og loyal radgivning.

LAVENERGI OG HQJ] KVALITET

- Beeredygtighed og god arkitektur gar hand i hand pa
Rasmus Jensens tegnestue, der fokuserer pa lavenergi-
og plusenergivillaer.

DESIGN SKAL GIVE MENING

- VE2 bestér af en handfuld dedikerede folk, og veerdimaessigt
ligger visionen om holdbare designs, der skaber gestetisk og
funktionel mervaerdi for brugeren i centrum.

EN JAGT EFTER PASSION OG KVALITET

- F. Engel er en familieejet tekstilvirksomhed i Haderslev.
Det er her, at de anerkendte meerker Engel, Sunwill og
Deerhunter bliver udviklet, markedsfert og afsat.

PA SPORET AF DE STORE
JAGTOPLEVELSER

- Blaser reprassenterer det ypperste inden for jagtvaben,
og med helhedsoplevelsen i centrum deler man hos
Blaser-specialisten Aktiv Fritid i Kege den dybe passion
for kvalitet, jeegerliv og de store stunder i naturen.
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Ole Chokolade

Handlavet chokolade siden 1966

Ole Chokolade ApS - Bygmarken 2, 6000 Kolding -

KVALITET ER UMAGEN VARD

"Design skal give mening”. Det er det enkle, men vigtige
budskab fra designbureauet VE2 i denne vinterudgave af Vol.
Magazine, hvor bordet er daekket op med et bredt udvalg af
de ting, der giver os livskvalitet, indhold — og mening. Og det
budskab kunne man overfere til mange andre omrader.

Nar Restaurant Stockfleth serverer frisk fisk og velhzengte bef-
fer i det stemningsfulde omrade p& havnen i Ebeltoft, og nar
Den Gode Vino fra Viborg specialiserer sig i sjaeldne italienske
vine, sa er det fordi, man braender for noget og ger sig umage
med sit handveerk, sé det tilforer ekstra veerdi. Eller som VE2
udtrykker det: Vi gor det her, fordi vi ikke kan lade veere.

Hos Care by Hoffman tilbyder man skenhedsbehandlinger,
velvaere og professionel hudpleje med omhu, og der er til-
svarende hjerteblod og ildsjeele bag Flisegalleriet i Aarhus.
For Lisbeth og Thomas Hesseldahl er bl.a. handlavede fliser
fra isaer Norditalien og hele indretningen af boligen en livs-
stil. Og den respektfulde, personlige rddgivning til hver enkelt
kunde uanset projektets storrelse essentiel for en god smag
i munden.

Der er naturligvis altid en forretning og en gskonomi, der skal
haenge sammen, men det er ikke hele historien. Nar Jan Hen-
ningsen har etableret eget firma med indretning af containere
til midlertidige boliger med lys, varme og udsigt, s& er det
fordi, han kan lide udfordringen og ser en mangel p& bo-

—

ligmarkedet for bl.a. unge studerende. Og nar Designhaver
med norskfadte havearkitekt Tor Haddeland i spidsen skaber
udtryksfulde havescener med lysdesign til haven, s& er det
ogsa fordi, han breender for sagen og kan tilfgre ekstra, pro-
fessionel veerdi til mennesker i &rets marke timer.

Hos advokatfirmaet Interlex skal der veere plads til det hele
menneske — inkl. forskellige slags medarbejdere og faelles
aktiviteter, der alt sammen bidrager til et bedre arbejdsliv
og en sund virksomhed. For arkitekt Rasmus Jensen hand-
ler kvalitet om lavenergivillaer til private, hvor man ikke bare
fokuserer blindt pa eestetik, men ogsa har modet til mere
langsigtet teenkning i baeredygtighed og gode materialer. Og
sd runder vi af med et par slagkraftige kvalitetsskud: Bade
hos tekstilfirmaet F. Engel med bl.a. maerket Deerhunter, der
producerer jagtbekleedning og udstyr — og hos Aktiv Fritid,
der er en fgrende forhandler af topklassevabenet Blaser, er
beskeden klar: Det handler om passion og kvalitet, fordi det
giver de storste oplevelser. Kort sagt: Der skal veere passion
og hjerteblod med, for man flytter noget. Man ger det, fordi
man ikke kan lade veere.

Rigtig god lzeselyst — og pa gensyn i nzeste udgivelse.
Glaedelig jul & godt nytar.

Med venlig hilsen
Jesper Kjaer

o VT

TIf: +45 75 56 55 33 - olechokolade.dk - info@olechokolade.dk
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GOURMETMAD &
HAVNESTEMNING

VELSMAG, ATMOSFARE OG ANSVARET FOR RAVARERNE ER I FOKUS PA RESTAURANT
STOCKFLETH I BYENS GAMLE HAVNEMIL]J@. SPISESTEDET SKABER HYGGELIGE
MADOPLEVELSER FOR GASTERNE OG HAR DESUDEN POP-OP @STERS- & BOBLEBAR
SAMT EN DELI PA KULTURATTRAKTIONEN GLASMUSEET.

Tekst: Jesper Kjeer  Fotos: Seren Hog

Hvis man er til gourmetmad og besgger Djursland og den
gamle, stemningsfulde kebstad Ebeltoft, s& ber man gere
sig selv den tjeneste at laegge vejen forbi Restaurant Stock-
fleth.

Her i byens gamle Fiskerihavn kan man f& sig en ekstraor-
dinaer madoplevelse, mens man nyder det pulserende liv i
fiskerihavnen, hvor man maerker historiens vingesus med er-
hvervsfiskeri, beglgende hav og kulturoplevelser med gamle,
flot restaurerede skibe.

Med sin unikke placering midt i kulturperlen Ebeltoft Fiske-
rihavn er restauranten nabo til kendte turistattraktioner som
Fregatten Jylland og Glasmuseet. Dertil kommer byens hi-
storiske brostensgader fra middelalderen, maleriske bin-
dingsveerkshuse og det stemningsfulde handelsmiljg blot f&
hundrede meter fra fiskerihavnen. Sidst, men ikke mindst,
ligger det velkendte bryllupsrddhus lige om hjernet. S& hvis
man gar i giftetanker, er der kun kort vej til fiskerihavnen og
Restaurant Stockfleths lokaler, hvor man kan holde en ufor-
glemmelig brylllupsfest.

Velsmag, kvalitet og baeredygtighed

Veertsparret Tine og Seren Sterup-Rasmussen driver Restau-
rant Stockfleth med et saesonorienteret menukort, der foku-
serer pa kvalitet, friske ravarer og alt godt fra havet - eller en
velhaengt bef. Parret, der hhv. er tjener- og kokkeuddannet,
saetter en eere i at holde en afslappet stemning og skabe
mad, der smager af noget:
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- Vi har et maddogme, der bygger pa velsmag, kvalitet og
beaeredygtighed. Ikke fordi det er tidens trend, men fordi, det
er det eneste, der giver mening for os. Vi har en pligt til at
gere tingene ordentligt, opfere os ansvarligt i forhold til ra-
varerne og dyrevelfaerden, og vi gnsker ganske enkelt ikke at
anvende kenslose ravarer uden smag. Det skal veere kvalitet
og mad, der smager af noget, fortaeller vaertsparret.

Friske ravarer fra oplandet
- Vi anvender altid friske og s& vidt muligt lokale ravarer, for-
klarer Sgren Sterup-Rasmusen, og uddyber:

- Vi seetter en aere i at fremstille mest muligt "fra bunden”
bade i forhold til tilberedning, bagning osv. Vi vil gerne skabe
en god og hyggelig oplevelse for geesterne hver gang. Og det
er stadig sjovt. Alle legemulighederne, dét at skabe noget fra
bunden og fa det til at kare, det ger det hele veerd.

Restauranten har plads til ca. 60 geester, og i sommerhalvaret
udvider man kapaciteten med plads til omkring 60 udendgrs
pladser. Her har gaesterne mulighed for at opleve det aktive
liv pa fiskerihavnen, mens man nyder et veltirettelagt maltid
eller en god fadel fra det lokale Ebeltoft Gardbryggeri. | det
hele taget er de lokale indslag typisk for Restaurant Stock-
fleth, ogsa nar det gaelder menukortet i gvrigt:

- Der er selvfalgelig masser af fisk og skaldyr pd menukortet, og
vi far de friskfangede fisk fra Flyvefisken, der ligger som nabo til
restauranten — og til en god begf bruger vi kun det bedste kad.



Vinaftener, @sters- og boblebar og havnefest
Der er i det hele taget masser af liv og aktivitet i og omkring
restauranten pé fiskerihavnen. Restaurant Stockfleth afhol-
der vinaftener seks-syv gange om &ret i samarbejde med
en lokal distributgr. Det er temaaftener, hvor producenterne
kommer og forteeller om vinens hjemland, mens restauranten
serverer passende mad til bade vinen og arstiden.

| hgjsaesonen arrangerer restauranten desuden en a la carte
"pop-up” Dsters- og Boblebar p& havnen med bl.a. gsters,
hummer, tapas og masser af bobler. Et populeert og meget
velbesggt tiltag. | samarbejde med Flyvefisken afholdes der
skaldyrsfest den 2. weekend i juli maned i forbindelse med
havnefesten. Her er der masser af liv, boder, barnecirkus,
rejepille-konkurrence, og lokale foreninger med tilhgrssted
i Fiskerihavnen deltager med aktiv formidling af Kystkultur.
Og s& har restauranten stort held med arrangementer ikke
mindst omkring julemaneden og nytar.

- Vi &bner restauranten til jul og nytar, hvor der er stor efter-
spergsel pa lokaler til en god fest med kvalitetsmad og god
vin. Vi arrangerer bl.a. en nytarsfest til 50 geester, og vi satser
pa at levere 1.000 kuverter til nytar. Vi leverer gerne mad ud
af huset til de mange, der veelger at holde jul, nytér eller fest
i et selskabslokale eller privat, men som ikke har lyst til selv
at st& for maden. Der er altid noget at "komme efter”, og vi
har sterre selskaber til f.eks. konfirmationer, fadselsdage og
bryllupper fordelt over hele aret.

Stockfleth Deli pad Glasmuseet

Det seneste tiltag fra det initiativrige veertspar er restauran-
tens Deli p& Glasmuseet, der ligger i kort gaafstand fra spise-
stedet p& havnen. Ogsa her er fokus pa velsmag og variation
- og take away som et sundere alternativ, hvis man gnsker at
fa leveret maden ud af huset.

Som besggende pa Glasmuseet kan man besage Stockfleth
Deli til en god frokostmenu & brunch med f.eks. hjemmelavet
hensesalat, fiskefrikadelle, sild, ost og lidt til den sede tand i
form af f.eks. chokoladecroissanter, friskrevet aeblekage eller
valngddetaerte. Det er ligeledes muligt at leje delien til sel-
skaber med kvalitetsmad og gode ravarer. Dertil kommer et
pakketilbud med rundvisning pa Glasmuseet, velkomst og
snack, 3-retters menu med vine til samt kaffe og sedt til kr.
495,-.

Gor det ordentligt hver gang

For Tine og Sgren Sterup-Rasmussen er drivet at skabe mo-
derne og baeredygtig gastronomi i autentiske og hyggelige
rammer for gaesterne. Det er uden undtagelse de bedste, fri-
ske og helst lokale ravarer, og veerstparrets regel er, at det al-
tid skal veere en rar oplevelse med hyggelig havneatmosfaere
og kvalitetsmad p& Restaurant Stockfleth.

Havnen er naturligvis et attraktivt sted at placere sin forret-
ning, og den seerlige afslappede og uformelle stemning om-
kring havnemiljget treekker folk til udefra, ligesom de lokale
ogsa er gode til at stotte op og ga ud at spise.

Der er et stort opland, mange danskere har sommerhus i om-
radet, og det betyder, at der er liv pd havnen og i byen hele
aret rundt. Det stiller ogsé krav til kvaliteten af maden og ser-
vicen, og gleeden ved at drive en restaurant er ikke mindst en
viden om, at man altid sgger at saette barren hgijt. Eller som
veertsparret udtrykker det:

- Hvis noget er veerd at gare, er det vaerd at gore det ordentligt.

Se mere pa
restaurantstockfleth.dk

RESTAURANT Qe
STOCKFLETH

EBELTOFT HAVN

NYTARSMENU FRA STOCKFLETH

Forret: Torskeballotine Mellemret: Fiske fumé

Bestil pa restaurantstockfleth.dk -

pé ristede pighvarben
- roget kammusling og krebs
- jordskokker - urteolie

bacon - kapers mayo - redbede
- confitteret seggeblomme

Hovedret: Oksemarbrad Dessert: Chokoladebrownie

Pris kr. 395,-
Mod en merpris pa
kr. 65,- pr. ordre kan

nytarsmenuen leveres
i Djursland eller
Arhus.

Sidste bestillingsdato er d. 28/12-19

hvid chokolademousse
- ganache - limekys

sauce bordelaise - blomkalsgratin
- bagte log - stegte kartofler med
troffel, urter og hasselnedder
- hindbaersyltede guleredder
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JAGTEN PA

DEN GODE VINO

DEN GODE VINO BLEV OPRETTTET I BEGYNDELSEN AF 2013, EFTER AT DE TO
VENINDER KRISTINA HJORTH JENSEN OG SOFIE RUDE HANSEN IGENNEM NOGLE
AR HAVDE LEGET MED TANKEN PA DERES TALRIGE TURE TIL ITALIEN HVOR DER
GRADVIST BLEV OPRETTET ET NETVARK AF GODE FORBINDELSER OG SPANDENDE

VINE BLEV FUNDET.

Tekst: Den Gode Vino  Fotos: Den Gode Vino

Siden er det gaet stille og roligt, firmaet har faet lov at veekste
i et tempo, s& de selv har kunnet falge med. Der er i dag et
hyggeligt lille showroom beliggende i Viborg, hvor lokale kan
komme forbi og fa sig en god vinsnak, en smagsprgve og en
god flaske under armen. Der bliver ogsa solgt vin b2b og der
bliver leveret vin til restauanter.

“Vores primaere fokus er stadig Italiensk vin, men vi har da
udvidet med ogsa at have lidt spanske flasker, og vi overvejer
ogsa at fore nogle franske vine. Vi er ikke fanatiske omkring
hvor vinen kommer fra, der laves god vin mange steder, men
jeg tror nu aldrig vi kommer til at saelge oversgisk vin, vores
klare praeference er europaeisk vin.” - Sofie

Fokus pa sma producenter

“Vi har vine som kun bliver produceret i 1.500-3.000 eksem-
plarer. Vi har endda nogle pa tegnebraettet som er produceret
i under 1.000 flasker, alle nummerede. Det behover jo ikke at
veere en kvalitet i sig selv. Men ndr du samtidig far en fanta-
stisk oplevelse i glasset, sa er det jo lidt sjovt at vinen er unik
og sjaelden.” - Kristina.

14
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“Sma producenter kan selvsagt ikke leve af en stor volu-
men, s& derfor er priserne naturligt nok lidt hgjere end hos
en producent der spytter millioner af flasker pd markedet
og hvor alle arbejdsgange er automatiserede i stedet for
handveerk. En lille producent er ngdt til at satse pa kvalitet
for at kunne overleve i en branche hvor der er s mange om
buddet og de store spillere pad markedet bruger millioner pa
at markedsfgre sig. Det kan den lille producent ikke, men
det behgver han heller ikke hvis hans handvaerk er i orden
ar efter ar. Det er lidt samme praemis vi arbejder under som
en lille importer. Vi har ikke mange midler til markedsfering,
men hvis vores sortiment og service er i orden, sa kunden
har en god oplevelse lige til sidste drabe, skal kunden nok
komme igen.” - Sofie

| dag importerer Den Gode Vino ogsé selv forskellige oliven-
olier, balsamicoer og troffelprodukter af hgj kvalitet. Ligesom
der forhandles diverse delikatesser, foruden ol og spiritus.
Fordi de bade har mulighed for at pakke flot ind og lave sik-
ker forsendelse til hele landet, er de ogsa gode til gavefor-
sendelse af eksempelvis receptionsgaver.

Det perfekte akkompagnement
til Ris a I'amande

“Tenuta Masciangelo Magenta er nsermest som
skabit til den traditionelle juledessert. Det er den fyl-
dige, frugtige og sedmefulde Montepulciano-drue,
der ligger til grund for vinen, og sé er der tilsat sirup
af Amarena-kirsebaer. Jeg er ikke tosset med kirse-
baersauce, og derfor er jeg denondelyneme fristet
af at forsege mig med et skvaet af disse formidable
dréber i stedet. Og skulle mandelgaven veere et
sikkert hit hos mig, s& kunne det udmaerket veere
en flaske af samme vin, som jeg rundhéndet ville
dele ud af til stor begejstring for resten af selska-
bet. For det smager altsa fremragende, det her.”

Set til kr. 148,- hos Den Gode Vino
- Morten Wamsler
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https://www.flaskehalsen.nu/soede-vine-til-efteraaret-og-julen/

PIWI producenten Terre Di Ger har vi arbejdet sammen med
siden den spaede start i 2013.

Der findes da ogsa vin pa hylderne som er meget anderledes,
f.eks. fremvises der med stolthed de sékaldte PIWI wines.

Hvad er PIWI?

Piwi er et agronym for tysk Pilzwiderstandsfahig. Der er tale
om vine der er podet p& multiresistente vinstokke. Man fandt
for nogle ar siden vinstokke p& graensen mellem Rusland og
Kina som ikke var mogtagelige for svampesygdomme. Man
tog dem med til en vinskole i Tyskland og péaferte alle mulige
svampesygdomme, dem der ikke tog imod dem, viste sig
at veere multiresistente og derfor behgver man ikke anvende
nogen form for kemikalier i dyrkningen. Det er derfor det re-
neste vinprodukt man kan fa. Man har nu podet omkring 20
forskellige sorter pa disse stokke, men udfordringen for de-
res udbredelse er jo at det kreever at producenten genplanter
hele hans mark med nye vinstokke. Det er et stort arbejde og
selvfglgelig ogsa en bekostelig affeere.

“Vi var sa heldige at en af de vinproducenter vi startede at
arbejde med tilbage i 2013, Terre Di Ger, var blandt de forste
der tog springet til den nye produktion. De har sdledes faet
PIWI hovedkvarter pa deres vingard i Friuli. Deres vinstokke
har allerede nogle ar pa bagen, og derfor vundet en del priser
og gode anmeldelser. Deres Limine er blevet karet som 3.
bedste hvidvin i Italien og deres rgdvin der er lavet pa po-
dede merlot har opndet 93 point hos Luca Maroni. Med det
fokus der med rette er p& baeredygtighed og sundhed, er der
ingen tvivl om at det er fremtidens vine, og vi er stolte af at
kunne veere med til at markedsfore dem i Danmark og gere
dem tilgaengelige for miljg- og kvalitetsbevidste danske for-
brugere.” - Sofie

Vin med kaerlighed

Forudsaetningen for at lave god vin er et godt raprodukt,
druematerialet skal veaere i orden. Derfor laegger de produ-
center Den Gode Vino arbejder sammen med stor vaegt pa
arbejdet i vinmarken. En af dem - Antonio Bellicoso - ud-
trykker det pa denne made: “Hvis jeg arbejder mange timer
i marken pa at f& de bedst mulige druer, gor det vinifice-
ringen i kaelderen sd meget nemmere. S& behgver jeg ikke

AR D = 3K
Antonio Bellicoso laver al arbejdet selv, ligefra arbejdet i

vinmarken til at szette etiketter pa flaskerne og forsende dem
- 0g han geor det godt!

] I:

udrette mirakler i kzelderen, jeg skal blot undga at lave fejl
og resultatet bliver godt.” Og det ger det! Hans topvin -
Merum - er blevet praemieret med henholdsvis 98 eller 99
point, af den Italienske vinguru Luca Maroni, gennem de
sidste 7 ar i treek.

“Der er ingen genvej til kvalitet, hverken for producenterne
eller os. Det er det lange seje traek og hardt arbejde. | vinens
verden har tdlmodighed altid vaeret en dyd, og den talmodi-
ge, udholdende og kvalitetsbevidste belgnnes til sidst, det
er vores klare filosofi. Nar vi besgger en producent er det
vigtigt for os at de har sjeelen og hjertet med i hver eneste
flaske.” - Sofie.

Storre er ikke bedre

Selvom Den Gode Vino, ligesom alle andre velfungerende
virksomheder gnsker at veekste er de bevidst omkring at for
intensiv vaekst kan vaere uhensigtsmaessig.

“Jeg har ofte observeret at folk starter virksomhed med drive
og passion for det produkt de repraesenterer, men alt for ofte
er de s ambitisse at de ender med at veekste sd meget,
at de til sidst kun beskeeftiger sig med ledelse og ikke med
det de oprindelig breendte for. Det vil aldrig veere vores mal.
Vi tror ikke ngdvendigvis at sterre er bedre. Selvfalgelig skal
virksomheden kunne lgbe rundt, men hvis vi sammenligner
os med nogle af vores kolleger i branchen, kan vi se at nogle
som vi konkurrerede med tidligere, nu har vokset sig sa store
at de kun kan bruge store producenter, fordi de er afheengige
af store volumener, praecis som supermarkederne. Der har vi
ingen intention om at beveege os hen. Vi har erfaret at produ-
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center som vi méske pa et tidspunkt mister importen af, fordi Den Gode Vino har det fint med at veere
de laver en eksklusiv aftale med en importer der kan aftage et lille firma hvor de selv er med i de fle-
sterre maengder end os, de ofte kommer tilbage efter nogle ste arbejdsgange og hvor de har fokus
ar, og gerne vil arbejde sammen med os igen. De erfarer at  pa det de er bedst til, at give kunden en
de store importerer ofte prispresser og underbetaler. Sm& god oplevelse i gjenhgjde og jagte den
producenter passer bare bedst med sméa importerer, hvor der naeste Gode Vino.

handles udfra veerdier som gensidig respekt, tillid, loyalitet

og dedikation.” - Sofie.

KRISTINA ANBEFALER:

“From Black to white” fra Zyme, Veneto

- Celestino Gasparis mesterstykke af en hvidvin.
Pa 8 ar fremavlede han en grgn drue fra bl& Ron-
dinella druer. Den mand er en kunster indenfor
vinverdenen.

“Amarone” fra Zyme, Veneto
- Den ypperste i sin klasse! 5 ars fadlagring, men
frisk og frugtrig.

“Rosso 17” fra Angiuli Donato, Puglia

- Verdensklasse Primitivo, hvor druerne uden at
ligge til terre opnar sé hejt et sukkerindhold at der
kan laves vin p& 17% alkohol, uden at det breen-
der i halsen.

“Magenta” fra Tenuta Masciangelo, Abruzzo

- Den ultimative dessertvin. En lokal traditionel
blanding af Montepulciano radvin og kirsebzer
sirup. Det perfekte akkompangement til ris a la
mande.
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SOFIE ANBEFALER:

“Limine” PIWI hvidvin
- Der produceres 2.500 flasker arligt, karet som
3. bedste italienske hvidvin.

“El Masut” PIWI rgdvin

- Merlot ndr det er allerbedst. Fransk i stilen, pa
den gode méade. En steerk vin, der kan klare selv
udfordrende retter.

“Andrea Biasiotto”
- Bedste Prosecco!! Intet andet.

“Cabernet demi sec” fra Biasiotto, Veneto

- En dybrgd mousserende vin. Som en ung kunde
udtrykte sig efter at have smagt den: “Jeg bliver
aldrig det samme menneske igen!”

Den Gode Vino

Tagteekkervej 10, Viborg

TIf.: 50 74 04 03 / 31 27 03 94
info@dengodevino.dk
www.dengodevino.dk


https://dengodevino.dk/
https://dengodevino.dk/
mailto:info@dengodevino.dk
https://dengodevino.dk/
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SKONHEDSKLINIKKEN VED HAVET:

OMSORG OG NARVAR
ER KERNEN I DERES
FORRETNINGSMODEL

PA NORDRE STRANDVE] 122 I RISSKOV, ET STENKAST FRA HAVET, LIGGER DER
EN HELT SARLIG HUDPLEJEKLINIK MELLEM DET VOKSENDE HANDELSLIV I BYEN.
HER ER DER BADE SKYH@JE AMBITIONER OG ET STORT HJERTERUM. METTE OG
BIBI FORNEMMER AT DER ER RIFT OM KUNDERNE, NET OG BUTIKSKADER KORER
KONSTANT RABAT, MEN DE BRANDER FOR AT TILBYDE KYNDIG PROFESSIONEL
VEJLEDNING OG NARVAR.

Tekst: Vivian Lamhauge Petersen  Fotos: Care by Hoffmann og Klinik Nielsen
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CARE BY HOFFMANN

Skenhed - Sundhed « Velvesre

48-arige Mette Hoffmann og 46-arige Bibi Hoffmann har det
samme efternavn, men de er ikke i familie. De har begge gif-
tet sig til efternavnet, med maend, der har vaeret venner siden
bgrnehaven. Derfor opstod der et naturligt venskab mellem
de to kvinder for mange &ar siden. Men sa kom der bern og
en travl hverdag, der gjorde, at kontakten blev mindre. Bibi
blev skoleleder p& den anerkendte kosmetologskole Cidesco
og senere selvsteendig kosmetolog. Og Mette uddannede sig
til sygeplejerske og blev ansat som hjertesygeplejerske pa
Aarhus Universitetshospital. Der var altsa ikke planer om, at
deres arbejdsliv skulle krydse hinandens veje. Men det gjor-
de de.

En skonhedsklinik i Risskov. Er du frisk?

| &r 2016 ringede telefonen hos Bibi. Det var Mette i den an-
den ende. Planen om at Aarhus Universitetshospital skulle
blive til et af de nye supersygehuse var sveert at acceptere for
Mette. Hun syntes i forvejen, at hun skulle lgbe alt for staerkt,
og hun gik ofte hjem med en falelse af, at hun ikke havde gi-
vet en ordentlig og omsorgsfuld behandling til sine patienter.
Séa da hendes mand fik mulighed for at kebe en forretning
pa Nordre Strandvej i Risskov, besluttede hun sig for at blive
selvstaendig. Og hun ville have Bibi med.

Det var en kort samtale i telefonen, for der skulle ikke meget
overtalelse til for, at Bibi var med pd ideen. Og kort tid efter
abnede Care by Hoffmann.

Bibi flyttede ind med sin hudplejeklinik og fire ansatte er se-
nere kommet til, og Mette startede med vakuum-terapi. En
behandling der booster kredslgbet og eger bortskaffelsen af
affaldsstoffer i kroppen. Behandlingen er seerlig effektiv for
folk, der har problemer kredslgbet, som eksempelvis de hjer-
tepatienter, hun behandlede pa sygehuset. Og pludselig var
der tid til at tale om livet og vaere naervaerende med sine kli-
enter. Sa selvom Mette ikke laengere var sygeplejerske pa et
sygehus, felte hun for forste gang laenge, at hun kunne vaere
en omsorgsfuld sygeplejerske.

Botox-fordomme gav bekymringsrynker

Efter noget tid begyndte Mette at vise interesse for skonheds-
branchen. Og da flere af Bibis kunder efterspurgte kosmetiske
behandlinger med botox og ansigtsfiller, begyndte hun stille
og roligt at undersege markedet. For med en baggrund som
sygeplejerske var det oplagt, at Mette startede med at lave
injektionsbehandlinger i klinikken. Men hun var en smule be-
kymret for de mange fordomme, der var til branchen.

For ndr man naevner botox og ansigtsfiller, kommer mange
til at teenke pa reality stjerner eller andre med udtrykslose
ansigter og alt for store leeber. Og det var ikke sddan nog-
le behandlinger, som Mette gnskede at lave. Hun ville lave
naturlige ansigter, og det skulle vaere en ordentlig forretning,
hvor der var et taet samarbejde med en laege. For selvom der
er en stram lovgivning pa omradet, er det langt fra alle klinik-
ker, der overholder dem.

Efter et par dybe vejrtraekninger sprang hun alligevel ud i det.
Og det har hun aldrig fortrudt. Mette fandt hurtigt ud af, at
det er et helt seerligt handveerk, der kreever staerke kompe-
tencer. Det er jo menneskers ansigt, man arbejder med.

- Da jeg arbejdede som sygeplejerske pa sygehuset, var det
frustrerende, at jeg gik hjem og felte, at jeg ikke havde gjort
mit arbejde godt nok. Det foler jeg, at jeg ger nu. Det kan
godt veere, at jeg ikke "redder liv”, som jeg gjorde pa hjerte-
afdelingen, men jeg foler, at jeg kan bruge min faglige eks-
pertise til at lave behandlinger, jeg kan sta inde for. Og hvis
man gar rundt og er rigtig ked af sine merke rander under
gjnene eller rynker i panden, kan det ogsa have store konse-
kvenser for livsglaeden.

En steerk duo
Mettes nye karriereskift har gjort, at de kan arbejde sammen
og tilbyde deres kunder en helt seerlig oplevelse med mange
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forskellige muligheder for at imgdekomme deres udfordrin-
ger. De vil gerne give kunderne en seerlig oplevelse, nar de
treeder ind i forretningen. For Bibi har det altid veeret vigtigt at
kunne behandle hudproblemer i en starre helhed.

- Min store interesse for det hele menneske, farte mig for ar
tilbage til at tage en holistisk psykoterapeut uddannelse, det
har givet mig en endnu sterre forstéelse for hvordan balan-
cen i krop og sind heenger sammen med hudens tilstand. Jeg
er s& heldig at dele denne passion med to af mine medarbej-
dere der ogsa har en bred erfaring med kost og kosttilskud.
Jeg laver selvfolgelig ikke psykoterapi herinde, men det er
vigtigt for mig at vi meder vores kunder som hele menne-
sker. For at opn& den bedste balance i huden, skal den ogsa
stabiliseres indefra. Eksempelvis handler eksem ofte om en
ubalance i systemet, og derfor giver det god mening, at vi
ogsa kan vejlede i kost og kosttilskud. Huden er jo kroppens
storste organ.

Nar kunden kommer ind i forretningen, starter den gode op-
levelse med en samtale omkring huden, hudplejerutiner og
fokusomrader. Ud fra den viden, de far fra kunden samt en
grundig hudanalyse, sammensaetter de sa behandlingen. Det
er vigtigt for Bibi at sammensaette et hjemmeplejeprogram,
der passer til kundens hudtilstand og ressourcer.

Kunderne skal meerke, at de far en skraeddersyet behandling.
| det hele taget, s& er det personlige mgde omdrejningspunkt
for klinikken. De meerker, at der er en hard konkurrence inden
for hudplejeprodukter, nethandel og de store butikskaeder
presser priserne — og derfor skal de tilbyde noget andet. En
neerveerende oplevelse.

- Jeg braender for at vejlede og undervise mennesker i deres
hud. Det er vigtigt for mig, at folk kommer herind og foler, at
de er blevet klogere pa dem selv, s& de kan ga hjem og fort-
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saette behandlingen. For langt de fleste dage er de jo alene
derhjemme, og sa skal de have nogle produkter og rutiner,
de kan overskue i hverdagen. For nogen er det bare en rens
og en dagcreme, og for andre er det flere forskellige hudple-
jeprodukter.

Det er nemlig alle slags mennesker, der besgger skanhedskli-
nikken pa Nordre Strandvej. Bade teenagere med hudproble-
mer og kvinder i alle aldre. Og s& er maendene ogsé begyndt
at komme til. Derfor har de lavet en herrebehandling og faet
en hudplejeserie til meend i sortimentet. Bibi kan tydeligt se,
at der er sket en eendring pa det omrade.

- Da jeg startede med at veere selvstaendig, kunne jeg se
hvordan maendene naermest forsvandt krybende ud til parke-
ringspladsen efter en behandling. Der var ingen, der métte se
dem. | dag er det meget mere naturligt, og faktisk har vi lige
sd mange unge drenge som piger, der kommer og far en be-
handling. Og vi hdber pd at fa endnu flere drenge og meend i
forretningen i fremtiden.

En hard tid gav stof til eftertanke

Den sidste tid har givet stof til eftertanke. Forst dede Met-
tes far, og sé blev Bibis mand alvorligt syg. Og nar man har
meerket livets skrabelighed, far man en helt anden forstaelse
for de kunder, der kommer ind i forretningen efter et langt
sygdomsforlgb. Man bliver bevidst om, hvor betydningsfuldt
deres arbejde kan veere.

- Der kommer rigtig mange ind, der har veaeret igennem et
langt sygdomsforlgb eller en hard periode i livet. Og selvom
de nu er raske og pé den anden side, har behandlingen og
tiden sat sine spor i huden, og mange har et stort behov for
at blive dem selv igen og fele sig som mennesker, nar de
kigger sig selv i spejlet. Derfor giver det virkelig mening, at vi
kan tilbyde omsorg og varme haender. Hele den her oplevelse




har gjort, at det er endnu vigtigere for os, at vi kan tilbyde
nzerveer og produkter, som vi kan sté inde for og er sunde for
huden, men som samtidig leverer resultater.

| det hele taget saetter Mette og Bibi stor pris p& de kunder,
der tager sig tid til at kigge forbi klinikken i Risskov. | Klinik-
ken oplever de, at mange af kunderne nyder at komme vaek
fra larmen og ud til havet — en kontrast til det hektiske liv, hvor
det hele skal ga sa steerkt.

For at imgdekomme de trofaste kunder har Care by Hoff-
mann lavet en kundeklub med medlemsarrangementer og
andre fordele. Blandt andet 15 pct. i bonuspoint, nar de ka-
ber produkter i klinikken.

To forretninger under samme tag

Efterhanden som Mette kom i gang med de kosmetiske be-
handlinger, oplever hun, at samarbejdet med Bibi er blevet
endnu steerkere, fordi de kan bruge hinanden til at skabe en
staerk forretning. Derfor valgte Mette at lukke vakuum-terapi-
en helt ned og fokusere pé at blive endnu dygtigere til at lave
botox og fillerbehandlinger mm. Men der skulle lige endnu en
dyb vejrtreekning til.

Jeg vil virkelig gerne gere mit arbejde ordentligt. Det er Ii-
gesom derfor, at jeg valgte at blive selvsteendig. Sa da jeg
bestemte mig for, at jeg skulle fokusere pa mine injektions-
behandlinger, ville jeg gerne finde en samarbejdspartner med
samme indstilling og holdning til kosmetiske behandlinger,
sd jeg havde en at sparre med. Der er ikke en rigtig uddan-
nelse i faget, s& man star meget alene - og det var jeg ikke
interesseret i.

Derfor brugte Mette de forste maneder af aret pd at finde en
forretningspartner. Heldigvis lykkedes det. Sa den 1. novem-
ber 2019 blev Mette en del af Klinik Nielsen fra Odense. Klinik

Nielsen er startet af sygeplejerske Pernille Falkenberg, som
udover at drive klinikken i Odense ogsa underviser leeger og
sygeplejersker i hele Norden. Hun har mange ars erfaring og
mange glade og trofaste kunder, s& det er badde som at vinde
i lotto og med stor zere, at Mette er blevet en del af klinikken,
der hedder Klinik Nielsen, Aarhus.

Men de fysiske rammer, i Risskovs vandkant, er stadigveek
de samme for Mette og Bibi. Og den feelles dram om at ska-
be en omsorgsfuld og neervaerende hudplejeklinik lever pa
bedste vis.

KLINIK

NIELSEN
CARE BY HOFFMANN

Skenhed Sundhed

Velveere

FAKTA

Klinikken finder du her:
Ndr. Strandvej 122 8240 Risskov.

Care by Hoffmann
Telefon: 81 74 50 00

www.carebyhoffmann.dk
mail@carebyhoffmann.dk

Klinik Nielsen

Telefon: 41 30 50 50
www.kliniknielsen.dk
kontakt@kliniknielsen.dk
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SPLITLEASING
OG BESKATNING AF

VARDI AF

FRI BIL

DET GIVER FORTSAT ANLEDNING TIL TVIVL, HVORNAR BETINGELSERNE
FOR SPLITLEASING ER OPFYLDTE. OG KONSEKVENSERNE FOR MANGLENDE

IAGTTAGELSE ER STORE.

Af partner, advokat (H) Torben Bagge og partner, advokat (L), HD (R) Henrik Rahbek, begge TVC Advokatfirma

Det er udgangspunktet, at hvis en arbejdsgiver stiller en bil
til radighed for en ansats private benyttelse, skal den ansatte
beskattes af veerdi af fri bil efter de i bestemmelsen naevnte
procentsatser.

Omvendt forholder det sig sledes, at anvendes den pageel-
dende bil kun til erhvervsmaessig kaersel, sa skal den ansatte
ikke beskattes af veerdi af fri bil. Tilsvarende geelder ogsa for
en hovedaktioneer eller hovedanpartshaver, selv om denne
ikke er ansat i selskabet.

Som en undtagelse herfra har Ligningsradet ved afgerel-
sen offentliggjort i SKM2001.255.LR fastslaet, at der ikke
skal ske beskatning af vaerdi af fri bil, hvis betingelserne for
splitleasing — ogsa benzevnt deleleasing — er opfyldte. Denne
praksis er senere blevet praeciseret af Skatteradet.

Kort om splitleasing

Splitleasing er et alternativ til en traditionel firmabil og ud-
betaling af skattefri befordringsgodtgerelse fra arbejdsgiver.
Splitleasing betyder helt overordnet, at den faktiske anven-
delse af en bil splittes op i hhv. en privat og erhvervsmeessig
del ved brug af et til formalet udarbejdet kerselsregnskab.
Herefter fordeles omkostningerne forholdsmeessigt i forhold
til den private og erhvervsmeaessige anvendelse.

Der sker séledes en lgbende afregning, herunder fordeling
mellem den private og erhvervsmaessige anvendelse, af
samtlige udgifter i splitleasingforholdet, dvs. af bade forste-
gangsydelser, ordingere leasingydelser og driftstillaag mv.

Den erhvervsmeessige del afholdes herefter af arbejdsgiver,
og den private del afholdes af den ansatte.
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De grundlzeggende betingelser

Ved afgerelserne offentliggjort i SKM2001.255.LR og
SKM2010.147.SR bekraeftede henholdsvis Lignings- og
Skatteradet, at der under bestemte forudseetninger kunne
undgés beskatning af veerdi af fri bil ved et sakaldt split af
kontraktgrundlag og omkostninger mellem hhv. Leasingsel-
skabet, arbejdsgiver og den ansatte.

Neevnte forudsaetninger — for at undgd beskatning — har
Skattestyrelsen i et nyere styresignal, offentliggjort som
SKM2019.244.SKTST, sammenfattet og oplistet til folgende:

"Der skal veere to separate aftaler. Denne betingelse inde-
beerer bl.a., at selvstaendige erhvervsdrivende ikke kan indgéa
aftale om deleleasing, da dette forudsaetter, at der er tale om
to uafthaengige kontrakter med vandtaette skotter imellem.
Denne betingelse opfyldes ikke, hvis der er tale om, at sam-
me juridiske person gnsker at indga to leasingkontrakter ved-
rerende samme bil. Se SKM2015.763.SR.

Samtlige udgifter skal fordeles mellem parterne pa grundlag
af de faktisk kerte kilometer fordelt pa hhv. erhvervsmaessig
og privat korsel.

Der skal ske en lobende regulering af fordelingen af leasingydel-
serne. Leasingydelserne skal betales direkte til leasingselskabet.
Arbejdsgiveren kan derfor ikke som udleeg betale den ansattes
andel af leasingydelserne og efterfolgende opkreeve denne over
den ansattes lonudbetaling. Se SKM2001.420.LR. Hver part ma
kun heefte for egne forpligtelser over for leasingselskabet.

Der skal lobende fores et detaljeret korselsregnskab fordelt
pa hhv. erhvervsmeessig og privat kerte kilometer.



Leasingselskabet skal betale samtlige omkostninger.”

Flere af ovennaevnte betingelser er ligeledes blevet praeci-
seret i naevnte styresignal med afsaet i Skatteradets afgerel-
ser offentliggjort i SKM2017.384.SR, SKM2017.729.SR og
SKM2018.212.SR, herunder eksempelvis betingelsen om
lebende regulering af fordelingen af leasingydelserne.

Principperne for afregningsintervallerne

Om den lgbende afregning af leasingydelser mv. har Skat-
testyrelsen séledes i SKM2019.244.SKTST anfert felgen-
de:

"Der skal ske en lobende afregning, herunder fordeling, af
samtlige udgifter i deleleasingarrangementet, dvs. béde de
ekstraordinaere forstegangsydelser, ordinaere leasingydelser
og driftstillaeg m.fl.

Der har veeret tvivl om, hvad der menes med lebende af-
regning, dvs. hvor ofte og hvordan skal afregningen fore-
tages.

Skatterddet fandt i SKM2017.384.SR, at en méanedlig regule-
ring af udgifterne opfylder betingelserne for en lobende for-
deling. | SKM2017.729.SR blev det yderligere praeciseret, at
der ikke er en branchekutyme for afregningsintervaller, og at
den lobende afregning af samtlige ydelser, herunder forde-
ling, skal ske ménedligt i hele leasingperioden.

Derudover blev det preeciseret, at den lobende afregning skal
ske pa en sddan médde, at betalingerne til enhver tid afspejler
fordelingen mellem det faktiske antal korte kilometer for er-
hvervsmaessig og privat kersel.

Dette indebeerer, at den manedlige fordeling mellem er-
hvervsmaessig og privat kersel skal ske pd baggrund af det

akkumulerede antal kerte kilometer og de akkumulerede fore-
tagne betalinger i hele leasingperioden.” (egen understreg-
ning, TVC Advokatfirma)

Ekstraordinzere omkostninger

Som det fremgar ovenfor, er det ifalge Skatteradets praksis
leasingselskabet, der skal betale samtlige omkostninger, der
ikke er indeholdt i leasingydelsen.

Skatteradet fastslog imidlertid i afgerelsen offentliggjort som
SKM2017.384.SR, at der kan veere tilfeelde, hvor leasingta-
gerne, dvs. arbejdsgiver og den ansatte, undtagelsesvis kan
afholde udgifterne.

Ved det offentliggjorte styresignal i SKM2019.244 . SKTST
har Skattestyrelsen med betydning herfor anfert folgen-
de:

"Det er en forudseetning, at udlaegget uden ugrundet ophold
refunderes af leasingselskabet og fordeles efter det akku-
mulerede korselsregnskab og de akkumulerede betalinger
mellem leasingtagerne. Udlaegget kan ikke blot modregnes i
fremtidige leasingydelser.”

Tilsidesaettelse af splitleasing

- de afledte konsekvenser

Tilsidesaetter Skattestyrelsen aftalerne om splitleasing, som
arbejdsgiver og den ansatte har indgéet med leasinggiver, vil
Skattestyrelsen herefter haevde, at den ansatte skal beskat-
tes af vaerdi af fri bil.
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Dette af den grund at splitaftalerne er indgaet med henblik
pd, at den ansatte kan kere privat i den pageeldende split-
leasingbil.

Veerdien af fri bil opgeres herefter i henhold til bestemmelsen
i ligningslovens § 16, stk. 4, hvoraf det i 12. pkt. fremgar, at
beskatningsgrundlaget nedsasttes med den ansattes betalin-
ger til arbejdsgiveren for raderetten.

Da naevnte bestemmelse omtaler den ansattes beta-
ling til arbejdsgiver, har Skattestyrelsen nu i styresignalet
SKM2019.244.SKTST tilkendegivet, at det er Skattestyrel-
sens opfattelse, at de leasingydelser, som er betalt til lea-
singselskabet for den private andel af kersel, kan fraga i be-
skatningsgrundlaget.

Skattestyrelsen har med betydning herfor i styresignalet an-
fort folgende:

"Det er dog en forudseetning, at det kan dokumenteres dels,
at betalingerne er sket, og at belobene er betalt af den ansat-
te af beskattede midler. [...]

Det bemeerkes hertil, at reduktionen af beskatningsgrundla-
get skal ske med samtlige ydelser, som den ansatte i indkom-
staret har betalt til leasingselskabet for den private kersel.
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Hvis leasingperioden straekker sig over flere indkomstar, skal
forstegangsydelser periodiseres over hele leasingperioden,
saledes at de akkumulerede betalinger og de akkumulerede
karte kilometer fordelt pa hhv. erhverv og privat ogséa afspej-
les i forstegangsydelserne.”

Overvej et bindende svar

Splitleasing synes for tiden at have pakaldt sig en seerlig
interesse hos Skattestyrelsen, der i flere og flere tilfaelde so-
ger det afklaret, hvorvidt betingelserne herfor er opfyldte,
saledes at der ikke er grundlag for beskatning af veerdi af
fri bil.

De bindende svar fra Skatterddet og det nu offentliggjorte
styresignal i SKM2019.244.SKTST vidner om, at der er et re-
levant anvendelsesomrade for splitleasing. Omvendt kan det
videre konstateres, at der er en reekke konkrete betingelser,
som skal iagttages, for anvendelsen accepteres i praksis.

Henset til de gkonomiske konsekvenser ved manglende
iagttagelse af praksis for splitleasing skal det sdledes ogsa
papeges, at det for retsomradet er seerligt relevant at fa Skat-
testyrelsens forudgéende godkendelse af de skattemaessige
forhold i kontraktgrundlaget mellem Leasingselskabet, ar-
bejdsgiver og den ansatte. Dette ved indgivelse af et binden-
de svar, som tager hgjde for alle relevante forhold.
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https://tvc.dk/
https://tvc.dk/
mailto:tb@tvc.dk

I TALIENSKE
FLISER &
“TN‘D‘RfT‘N ING

ITALIENSKE KVALITETSFLISER ER EN LIVSSTIL FOR LISBETH OG THOMAS HESSELDAHL,
DER-G@R EN DYD UD AF AT SKABE PERSONLIGHED I BOLIGINDRETNINGEN.
KODEORDENE BAG FLISEGALLERIET HESSELDAHLS SUCCES ER MODET TIL AT VARE
FIRST MOVERS, EVNEN TIL INDLEVELSE — OG IKKE MINDST EKSTRAORDIN/AR SERVICE
- UANSET OPGAVE.

Tekst: Rune H. Jensen  Fotos: Flisegalleriet Hesseldahl
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Det ler en stor beslutning, ndr man skal veelge fliser til sin
bolig — og derfor ofte ogsé en leengere proces, der kraever
god [rddgivning. Og her kommer Flisegalleriet Hesseldahl ind
i billedet. Med aegteparret Lisbeth og Thomas Hesseldahl i
spidsen har det aarhusianske firma formaet at skabe en unik
position pd omradet, nar det geelder italienske kvalitetsfliser
og personlig service uden sidestykke:

- Vi breender for det. Det er en livsstil for os, og der er meget
vigtigt for os at give en personlig og individuel radgivning til
hver eneste kunde uanset opgavens type og sterrelse. Vi har
respekt for kunden, og vi har giver altid samme service til
alle, |siger Lisbeth Hesseldahl.

- En|respektfuld og indlevende radgivning er essentiel, sa jeg
tager ogsd meget ud, gar i dialog med folk og star for at
hjeelpe med indretningen — bade inde og ude. Der skiller vi os
ud. Vi ved, at det er et stort valg og en lang proces, nar man
skal|veelge fliser til sit hjem, som skal holde i rigtig mange ar
og som skal afspejle ens personlighed i forhold til flisevalg,
materialer og indretning, sd man far skabt noget stemning i
sin bolig.

Den italienske forbindelse

Historien bag Flisegalleriet Hesseldahl er en forteelling om
hjerteblod og en nedarvet passion for fliser og indretning.
Thomas Hesseldahls familie har veeret i flisebranchen i et
halvt &rhundrede, og selv har han et indgdende kendskab til
Italien, har boet i landet og taler sproget.

Det vil med andre ord sige et ekspertkendskab til fliser fra
iszer| Norditalien, hvor den leekre, handlavede kvalitet og det
stilmaessige sammenfald med den nordiske traditions rene
linjer springer i gjnene. Og keerligheden til de italienske fliser
bredte sig hurtigt til Lisbeth Hesseldahl, der altid har haft en
passion for indretning:

- Jeg er oprindeligt uddannet korrespondent, men jeg vidste
bare, at det her skulle jeg. Jeg har altid veeret meget inte-
resseret i design og indretning, og jeg kan tilfere opgaverne

et feminint touch som bevirker, at Thomas og jeg sparrer og
supplerer hinanden godt, siger Lisbeth Hesseldahl.

Parret har i dag delt opgaverne imellem sig, s& Lisbeth Hes-
seldahl overvejende tager sig af indretning og kunderadgiv-
ning, mens aegtemanden iszer holder styr pa logistik, salg
— 0g pa italienerne.
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Handplukkede italienske fliser

Resultatet blev etableringen af den farste fliseforretning tilba-
ge i 2001 i Galten. Og i 2007 kunne parret s& indfri drammene
og sla darene op for Flisegalleriet Hesseldahl p4 Engmarken i
Brabrand. | det 400 m? store showroom kan firmaet i dag kan
praesentere noget af det ypperste fra italienske flisefabrikker.
Her kan man som privatperson kigge indenfor og finde in-
spiration til indretning med italiensk design fra det klassiske
til det allernyeste og fra det r4 og enkle til det farverige og
visuelt igjnefaldende.

Der er tale om eksklusive italienske fliser, klinker og mosaik-
ker til f.eks. kokken, stue og badeveerelse fra bl.a. Bisazza,
Casa Dolce Casa, Cedit og File Under Pop:

- Vi tager selv ned og handplukker fliserne, ligesom vi delta-
ger i de storste flisemesser sdsom CERSAIE i Bologna for at
hente inspiration. Det er en virkelig leekker kvalitet, og italie-
nerne er jo farende pa design pd mange felter sdsom f.eks.
mgbeldesign. De ved, hvad de ger og har en lang tradition for
handvzerket. | dag kan vi deekke hele boligen - fra kekken og
stue til soveveerelse, bad, gulvarealer og udenders til f.eks.
terrasser. Hovedsageligt med italienske fliser, men ogsa med
produkter fra bl.a. Spanien og danske File Under Pop, fortael-
ler Lisbeth Hesseldahl.

Tendensen er store organiske flader

Et eksempel pa fliser fra sidstnaevnte danske designbrand
er de sdkaldte boards pa 20x30 cm i ren lavasten. Lavaste-
nene udvindes fra vulkanen Etna pa Sicilien i en dybde af
20-30 meter, hvor de er blevet komprimeret over 2-3.000 &r.
Derefter bliver de unikke fliser hdndmalet enkeltvis og kan i
dag finde plads i danske, moderne boliger som aestetiske
markgrer med historisk tyngde. Et eksempel pa fliser fra Fli-
segalleriet, der med naturprodukter henter personlighed og
kontrast med ind i hjemmet.

Tendensen i dag er de store, ubrudte flader pa f.eks. 120x240
cm. Organiske og lidt r4 sten med levende arer, varme og
dybde, der skaber stemning i boligen, og som samtidig ikke
kan gdeleegges eller behgver vedligehold, da der er tale om
keramik breendt ud ved meget hgje temperaturer.
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Skaber den rgde trad

- Vi gér ofte efter kontrasterne. Der opstar nye ting, hvis man
kombinerer tingene rigtigt. Vi er ikke bange for det marke,
hvis der er noget til at kontrastere det som f.eks. bla fliser —
eller for afdeempede, store flader, hvis der f.eks. er sm3, far-
verige og hdndmalede boards eller andet til at give modspil,
siger Lisbeth Hesseldahl, og pointerer:

- Man skaber en spandende indretning ved at sammensezette
og kombinere tingene, sa der er noget personlighed pa spil.
Kontraster mellem stort, smat og handlavet giver liv. Og sa
skal der faorst og fremmest veere en rod trdd. En sammen-
haeng, der trods kontraster og forskellige typer fliser skaber
en afbalanceret helhed. Det handler om at se mulighederne
for at skabe et personligt hjiem med sjael og stemning.

Samme radgivning til alle

For en almindelig boligejer, der naturligt nok ikke har en om-
fangsrig viden om fliser, er det vigtige derfor, at man bliver
medt med en kompetent og samvittighedsfuld radgivning.
Og netop pa det omrade har Flisegalleriet over &rene etab-
leret sig som en enestaende garant for individuel radgivning,
man kan stole pa. Den gode service er med andre ord alfa
0g omega:

- Samme radgivning til alle. Ansteendig service. Der skiller
vi os ud og kan selvfglgelig noget andet og mere personligt
end de store keeder. Med arene bliver man jo ogsa god til at
leese, hvem folk er, og hvad deres ensker er. Sa jeg sporer
mig hurtigt ind pa linjen og finder typiske frem til 4-5 typer
fliser at veelge imellem. S& er valget allerede gjort lettere, og
sd kan man tage den derfra.

- Derudover tager vi meget udgangspunkt i huset. Jeg taenker
rigtig meget i helheden og pa konteksten. P& huset og men-
neskene, der skal bo i det, ligesom en arkitekt taenker naturen
og omgivelserne ind i boligen og omvendt. Det er ikke fliserne,



der skaber en god indretning. Det ger maden, du bruger og
sammensaetter dem pd, sa resultatet bliver et personligt og
stilfuldt hjem i f.eks. en aldre villa med sjeel og historie.

Fliser pa anbefaling

Det er de kvaliteter og den tilgang til faget, der i dag bety-
der, at Flisegalleriets ry har spredt sig som ringe i vandet, s&
virksomheden i dag stort set udelukkende kan leve af anbe-
falinger. Faste kunder, der vender tilbage, og mund-til-mund
metoden, der far familie, venner, kolleger osv. til ogsé at bru-
ge Flisegalleriet, nar der er nyindretning pa tapetet.

Samtidig har Flisegalleriet ogséa en reekke gode ambassade-
rer i bl.a. murerne, der anbefaler Flisegalleriet til deres egne
kunder, ligesom kunderne og projekterne bl.a. omfatter kok-
kenfirmaer og store opgaver for byggefirmaer og arkitekter,
der indskriver Flisegalleriets produkter i deres byggeprojek-
ter og modtager professionel radgivning fra Lisbeth og Tho-
mas Hesseldahl. Senest har Flisegalleriet f.eks. leveret fliser
til Pakhusene pa Aarhus @.

Hajsaeson for fliser, armaturer og badekar

Lige nu—og i foraret — er det hgjsaeson for Flisegalleriet med den
brede kundekreds. Det er her, der bliver sat projekter i gang, og
folk far mod pé at folde dremmene om nyindretning med kvali-
tetsfliser ud. Der er kort sagt travihed i lokalerne i Brabrand, der
bade rummer de 400 m? showroom med hgit til loftet og 400 m?
lagerfaciliteter spaekket med iseer italiensk stil og kvalitet.

Dertil kommer bl.a. eksklusive armaturer fra Vola, inventar og
mebler fra Copenhagen Bath samt f.eks. badekar og vaske
fra Bellistri, som Flisegalleriet ogsa forhandler for at kunne
skabe en komplet indretning.

Og s& kan man besgge to komplette og meget forskellige
badeveerelser i showroomet, der repraesenterer en hhv. nor-
disk/italiensk stil med rene linjer og en mere engelsk udgave,
hvilket giver chancen for first hand visuelle eksempler pé de
mange forskellige muligheder med fliser og indretning.

Fremtid med fliser

For Thomas og Lisbeth Hesseldahl er det centrale at have
hjertet med i forretningen — ogsa nér det gaelder visionerne
for firmaet fremover:

- Vi har ikke ambitioner om vild vaekst. Vi er ferende inden for
italienske fliser og trends, og det vil vi gerne blive ved med at
veere ved at yde god service og have de helt rette kvalitets-
produkter p& hylderne. | dag er vi en handfuld ansatte inkl.
bogholder og lagerarbejdere, og pa sigt, nér vi bliver zldre,
vil vi maske gerne veere 1-2 medarbejdere flere for at fa mere
tid, siger Lisbeth Hesseldahl og afrunder:

- Flisegalleriet er vores barn, vores livsstil, og vi taler bade
privat pa arbejde og arbejde privat. Men det fungerer for os.
Selvfolgelig arbejder vi meget og teet sammen, men vi kan
finde ud af det. Vi har hvert vores omrade og sparrer med
hinanden, og det er kun en fordel. Man tager arbejdshatten
péa og stiler mod samme mal. Det vigtigste er, at vi braender
for det. At vi ter veere first movers, yder en unik service, for-
star kunden og har empati for, hvem de er. Og selvfolgelig at
vi altid har det bedste udvalg af fliser.

Se mere pa www.flisegalleriet.dk

flisegalleriet
miEcSE DAHL
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MIDLERTIDIGE
BOLIGER MED
OG

NEWBOX DESIGNER OG PRODUCERER CONTAINERE, DER KAN BRUGES OG
INDRETTES SOM KOMPLETTE BOLIGER. | EN TID MED BOLIGMANGEL ER DE
OPLAGTE SOM MIDLERTIDIGE HJEM TIL BL.A. UNGE OG STUDERENDE — ELLER DE
KAN FUNGERE SOM ARBEJDSKONTOR ELLER FRITIDSHUS HJEMME I HAVEN.

Tekst: Rune H. Jensen  Fotos: Newbox
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Det er ingen hemmelighed, at der er boligmangel seerligt i
landets store byer. S& nar den unge flytter hjemmefra — eller
hvis der bare er brug for et break fra teenageren — kan det
give udfordringer. Og her kommer Newbox ind i billedet med
en enkel, let og bekvem lgsning med midlertidige boliger, der
giver tag over hovedet og lys og varme ogsa gennem arets
kolde méneder.

Den ydre ramme er en klassisk container, men ndr Newbox
har veeret grundigt omkring den, forvandles det indre til en
behagelig og personlig bolig:

- Containerne skal helst ikke ligne hinanden for meget, og
det skal kun veere i fede materialer, ellers er det ikke sjovt.
Det skal give en wow-oplevelse, skabe muligheden for et
godt arbejdsmiljg og veere uden kompromisser, siger Jan
Henningsen.

Siden 2016 har den perfektionistiske brolaegger designet og
produceret flytbare og fleksible containere som et alternativ
til de mere permanente boliglesninger. Princippet er enkelt.
Containerne pa 12-13 m? kraever ikke stgbning af fundament
eller andet hardt arbejde, men kan sté frit pa en flise under
hvert hjorne.

Der er udvendigt stremstik til 220V, og inden i containeren
er der fem stikkontakter og to lampeudtag. Og sé er de alle
udstyret med isolering i gulv, veegge og loft, ligesom der er
indlagt el-gulvvarme.

Det ekstra rum

Det er samtidig kun fantasien, der saetter graenser for an-
vendelsesmulighederne. Containeren kan sté i haven som et
ekstra fritids- eller hobbyrum. Den kan fungere som bolig til
teenageren. Eller den kan tjene som en midlertidig arbejds-
plads, hvis der er behov for et ekstra kontor i en periode.

- Vi har selv en container i haven, som jeg er i gang med
at bygge om, sa ungerne kan spille derude, eller min hustru
have en hjemmearbejdsdag. Det er ganske enkelt et ekstra
rum til hele familien — og kun i de bedste materialer, fortaeller
Jan Henningsen.

Man kan bade kebe og leje containerne fra Newbox. | stedet
for selv at bygge om eller lave tilbygning til huset med yder-
ligere handveerkere involveret, kan man veelge at leje i den
periode, hvor behovet rent faktisk er der.

Pa den made undgar man ogsa risikoen for at miste penge,
hvis man en dag skal seelge igen. Der er kun den faste ma-
nedlige betaling og ingen skjulte gebyrer. Og nér man ikke
leengere gnsker at leje containeren, opsiges den, og man af-
taler helt enkelt afhentning med Newbox.

Bolig med vinduer, lys, varme og udsigt

Glem alt om merke, lukkede kasser. De midlertidige boliger
fra Newbox lader naturligt dagslys komme ind via skydedg-
re med store glaspartier, ligesom man kan szette yderligere
vinduer i placeret efter gnske — dog naturligvis inden for mu-
lighedernes rige:
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- Vi gér altid i dialog og samarbejder med kunden om desig-
net af containeren. Det kan f.eks. veere i forhold til, hvor vin-
duerne skal sidde. | Keabenhavn findes der containerpladser,
hvor man kan leje et lille stykke grund ude ved Nordhavnen,
hvilket er en god lgsning for unge og studerende. Her fik vi il
en kunde placeret vinduet, s& det gav udsigt ud over havnen.
Pa den made kan man gere det meget individuelt, tilpasset
stedet og ens specifikke gnsker og behov, siger Jan Hen-
ningsen, og fortsaetter:

- Man skal selvfglgelig veere indstillet p& det som en mid-
lertidig bolig. Men nér man er det, s er det overraskende
rummelige, personlige og rare rum, nér forst der er lys, varme
og mabler.

Brolaeggerens hjertebarn

For Jan Henningsen er Newbox et hjertebarn. Han har haft
eget broleeggerfirma i over et arti, og Newbox drives fortsat
ved siden af brolaeggerarbejdet — med lgbende nyudvikling
og forbedring af lgsningerne til de midlertidige boliger.

Idéen opstod under en julefrokost med familien, der ogsa er
designinteresseret, hvor Jan Henningsens svoger foreslog
containere som midlertidige boliger. En container blev kabt,
og Jan Henningsen gik i gang med at arbejde pa den i vin-
terménederne, hvor der typisk ikke er s& meget broleegger-
arbejde. Og sa var kimen til Newbox lagt. Siden er det blevet
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et fokuseret firma, der prioriterer beeredygtighed og den helt
rigtige kombination af de forskellige materialer.

- Jeg er stadig broleegger, men jeg vil ogsa rigtig gerne lave
Newbox pa fuldtid, forteeller Jan Henningsen, og uddyber:

- Man skal ga op i sit arbejde og gere tingene ordentligt. Jeg
styrer jo selv min tid, og det sjove med containerne er hele
tiden at finde p& nye idéer, udvikle og ga i dialog med bade
kunderne og min hustru, der ogsé gar op i design. Container-
ne skal helst veere s& enkle som muligt, og de skal ikke veere
standardiserede. Sa er det ikke sjovt. Der skal veere noget
stolthed omkring byggeriet, og det skal vaere fede materialer
og lidt laekkert, siger Jan Henningsen.

En komplet bolig

Containerne er beklaedt med certificeret trae indvendigt, og
der er isoleret behgrigt i bade vaegge, loft og gulvet, som er i
flydebeton med indlagt gulvvarme. Og Newbox stér ikke stil-
le. Tveertimod er der mange nye idéer pa tegnebreettet, der
kan optimere containerne yderligere til innovative og endnu
mere behagelige boliger:

- Jeg overvejer bl.a. vinylgulve fremadrettet, som giver et
rigtig godt underlag og en fed fornemmelse. Over vinteren
eksperimenterer jeg ogsd med at leegge toilet og bad ind.
Det er muligt at skubbe et modul ind, s& man kan have et
badeveerelse i enderummet. Det kraever naturligvis vand og



afleb, men det er muligt at lave et lille skab ved skydedgare-
ne, hvor alt teknikken kan styres fra. Igen: Det skal veere sa
enkelt som muligt — og blive til en komplet bolig, siger Jan
Henningsen.

Det er helt enkelt at erhverve sig en containerbolig fra New-
box, hvad enten man er privat eller erhverv. Nar designet er
aftalt og produceret, henviser Newbox til en vognmand, der
leverer resultatet. Containerne pa 220X580 har dimensioner-
ne til at kunne sta pa en blokvogn, s& den ikke rager ud - og
dermed ikke giver fordyrende saertilleeg.

Gider ikke det halvdarlige

Og hvis man ikke leengere har behovet for containeren, afta-
ler man ganske enkelt afhentning med Newbox. Det enkle og
gennemtaenkte er i det hele taget i hgjsaedet hos Newbox, og
det samme geelder de hgje kvalitetskrav:

- Det halvdarlige gider jeg ikke. Det skal vaere ordentligt, laek-
kert, kompromislest og i de bedste materialer, s man far et

godt hjemme- eller arbejdsmiljg, slutter Jan Henningsen.

Se mere pd www.newbox.dk
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OM NEWBOX

Newbox fra Kibaek designer og producerer flytbare, fleksible containere til
hele landet, der kan bruges som midlertidige boliger eller fritidshuse

Containerne har et indvendigt mal pa 12-13 m? og indlagt gulvvarme,
isolering, lys og varme

Bade erhverv og private kan leje eller kebe en container, der designes efter de
konkrete gnsker til f.eks. placering af vinduer

Newbox’ containere fremstilles i gode materialer og har treebeklaedning
indvendigt

Containerne installeres helt enkelt med en flise under hvert hjgrne
Containerne kan bl.a. finde anvendelse som midlertidig bolig, studie- eller

teenagehjem, fritids- og hobbyrum eller som arbejdskontor. En version med
badevaerelse er ligeledes under udvikling
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EMFIMA Collection er en nordisk agen-
turvirksomhed med opstart i september
2016 og repraesenterer i dag de velkendte
italienske producenter Luceplan S.p.A.,
Pedrali S.p.A. og Fantoni S.p.A. Alle pro-
ducenter er allerede pa de nordiske mar-
keder, men nu ogsa repraesenteret i Dan-
mark gennem EMFIMA Collection.

EMFIMA Collection tilbyder udelukken-
de produkter med en hgj designprofil
og med gennemferte unikke funktioner.
Vi interesserer os for den gode kvalitet,
det bedste design og distribuerer de ngje
udvalgte brands gennem et professionelt
og kvalitetsbevidst udvalgt forhandlernet
i hele Danmark.

Igennem mere end 20 ar har Christian
Kjeer fra EMFIMA Collection samarbejdet
med de storste og mest indflydelsesrige
forhandlere, arkitekter og indretningsar-
kitekter i Skandinavien — som alle udfe-
rer indretningsopgaver for bade private

og offentlige virksomheder.

EMFIMA

Collection

EMFIMA Collection ApS
TLlf. +45 41 67 54 16
ck@emfima.dk
www.emfima.dk

EMFIMA Collection er agent for Luceplan,
Pedrali og Fantoni i Danmark


https://emfima.dk/
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https://emfima.dk/

AFTENBELYSNING I HAVEN

DEN RETTE BELYSNING KAN GORE HELE FORSKELLEN. DET VED MAN HOS
DESIGNHAVER, DER SKABER UDTRYKSFULDE HAVESCENER MED LYSDESIGN SOM EN
ESSENTIEL DEL AF HAVENS OG HJEMMETS HELHED — IKKE MINDST I ARETS M@RKE

TIMER.

Tekst: Rune H. Jensen  Fotos: DesignHaver

Nar merket falder pa, forvandler haven sig til et helt andet
univers med nye rumfornemmelser, silhuetter og magiske
spil mellem lys og skygge. Og disse naturlige aften- og nat-
teoplevelser kan man i hgj grad tilskynde med hjaelp fra pro-
fessionelle havearkitekter som DesignHaver, der har lang er-
faring med at forlgse den enkelte haves potentialer med den
helt rette lyssaetning:

- Nar man veelger udendersbelysning, far man foraeret et nyt
univers. Om aftenen kan lysdesign i haven f.eks. treekke nog-
le ting frem og nedtone andre, skabe nye rumlige zoner med
spots og give kontraster, liv og vekselvirkning mellem stille
lys og bevaegelige skygger, siger Tor Haddeland, havearki-
tekt og direkter hos DesignHaver.

Stemnings- og orienteringsbelysning til haven
DesignHaver skaber minimalistiske, sestetiske og komplette
havescener, der skaber nye sammenhaenge mellem de ydre
og indre rum, og udendgrsbelysningen er et vigtig skridt pa
vejen derhen. En del af den helhed, der ger haven til et saer-
ligt og mangfoldigt oplevelsesrum dggnet rundt, aret rundt.
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Man skelner mellem hhv. stemnings- eller effektbelysning og
den mere praktiske orienteringsbelysning. Sidstnzevnte er
bl.a. lys, der fungerer som oplysende vejviser, dvs. langs ind-
karsler, gangarealer til hoveddearen eller lys ved f.eks. breen-
deskur, garage eller terrasse.

Det er en praktisk orienteret belysning, men ogsa en belys-
ning, som hos DesignHaver samtidig far en rumskabende
funktion. Det kan vaere i form af belysning pa selve huset
med f.eks. uplights pa mure og vaegge eller spots under en
gavl. Orienteringsbelysning er séledes ikke kun en praktisk
ngdvendighed — det er ogsd en méde at udvide aften- og
natbelysningens muligheder og rum pa.

Haven bliver en del af helheden

- Effektbelysning er den type lys, der skaber stemninger, nye
rum og/eller fremhaever en seerlig detalje. Det betyder, at man
kan opleve haven pa skiftende mader i labet af degnet. Og
sa er der samtidig forskellige perspektiver p& det. Belysnin-
gen betyder jo noget for, hvordan huset og hele ejendommen
preesenterer sig set udefra, hvis der f.eks. er en stemnings-



fuld belysning pa terrassen eller oplyste hjgrner, planter eller
traeer, som kan skabe fantastiske skyggespil, siger Tor Had-
deland, og fortsaetter:

- Men det betyder ogsa noget for, hvordan haven opleves
set indefra huset. Haven og belysningen bliver en del af hel-
heden. Der skabes en ny sammenhaeng mellem de indre og
de ydre rum. Det giver muligheden for at opleve haven i den
halvdel af tiden, hvor det er markt. Lyset baerer eller fremhae-
ver huset og skaber samtidig magiske rum i haven. Nar man
taler lysdesign, sa teenker man i kontrasterne mellem mgarke
og lys og kan f.eks. fremhaeve skyggerne pé traeernes blade.
Det er alt sammen med til at gore haverummet til noget andet
og uventet, nér det er markt.

Lysets mange ansigter

DesignHaver bruger udelukkende LED-belysning til sine ha-
vedesigns, da det er en miljg- og energivenlig belysningstype
med meget lang levetid og utallige muligheder. De mange
forskellige belysningsmuligheder kan f.eks. veere LED-band
overst pa et trappetrin eller en loungesokkel; spots med ho-
risontalt lysudfald, spots med uplight og varierende sprede-
vinkel eller pullertlamper i granit eller hardttree. Og s& kan sel-
ve glasset vaere Kklart eller frostet, s& lyset brydes og fordeles
med forskellige effekter til falge.

Dertil kommer, at DesignHaver ogsa skaber levende lys til
haven. Det geelder bl.a. det dekorative gasbal Olymp Firepla-
ce, der er designet og udviklet af Haddeland Design og som

giver flammedans med ild blussende op midt i en retvinklet
ramme af stal.

Skyggedans og enkelhed

Med belysning som med alt andet design holder Design-
Haver en enkel, stram og stilren linje. Haven og terrassen
far personlighed, og belysningens spil mellem lys og merke
i f.eks. havens yderpunkter kan skabe dybde, nye rumfor-
nemmelser og illusionen af, at haven er storre, end den er.

- Der er en skandinavisk linje. | Norden ensker vi ikke sa ofte,
at det bliver alt for spraglet med kulgrte, blinkende lamper.
Hos DesignHaver holder vi fast i det mere enkle, gennem-
taenkte og stringente udtryk med et minimum af velplacerede
lyskilder. S& p& den made er vores stil inden for belysning i
god tradd med vores linje og havedesigns i evrigt, siger Tor
Haddeland, og afrunder:

- Det er ikke lampen, men selve ly-
set, effekterne og skyggerne, der er
i fokus. Kontrasterne mellem lys og
skygge, der kan skabe eksklusive ha-
velandskaber og nye helhedsoplevel-
ser i de morke timer.

DesignHaver

UNIQUE
GARDEN
DESIGN

Se mere p4 www.designhaver.dk
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PLADS TIL DET HELE
MENNESKE

FOR INTERLEX ADVOKATER HANDLER MODERNE ADVOKATVIRKSOMHED OM
PERSONLIG OG LOYAL RADGIVNING. OG FOR AT KUNNE UDFYLDE DEN ROLLE
OPTIMALT ER DET VIGTIGT, AT MEDARBEJDERNE TRIVES BADE PROFESSIONELT OG
PRIVAT. DET FREMGANGSRIGE ADVOKATFIRMA ER SAMTIDIG ENESTE DANSKE MEDLEM
AF DET INTERNATIONALE JURIDISKE NETVARK ADVOC.

Tekst: Rune H. Jensen  Fotos: INTERLEX Advokater
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Hele mennesker yder bedre. Det kunne vaere opdraget hos
INTERLEX Advokater, der vaegter specialisering og den taet-
te klientrelation hgjt. Netop derfor breder firmaet sig heller
ikke ud over alle fagets omrader, men fokuserer i stedet pa
sine fire kerneomrader: Erhvery, fast ejendom, landbrug og
insolvens.

Samtidig henviser ordet INTERLEX til rummet mellem pa-
ragrafferne og juraen. Fordi rollen som advokat kreever hel-
hedstaenkning. Der er ikke kun jura og lex’en, der er ogsa
gefiihl, forretningsforstaelse, kebmandskab og mavefornem-
melse — og der anses medarbejderes velbefindende som en
grundlaeggende forudsaetning for succes.

Af samme arsag er trivsel og sundhed i hgjsaedet hos
INTERLEX Advokater. Vaek er forestilingen om fortidens
sagfarer i det klassiske, stive jakkesaet. Aflgseren er et mere
menneskeligt ansigt, der er i stand til at yde en personlig og
professionel raddgivning og sparre loyalt med klienten fra er-
hvervslivet. Og det skyldes ikke mindst en mere moderne
holdning til faget, hvor advokaten ikke kun er en dygtig jurist,
men ogsa et helt menneske af ked og blod:

- Der er en generel opbladning i gang i advokatfaget, der el-
lers har veeret en noget konservativ branche. Der er en bedre
forstéelse for, at der skal veere en fornuftig balance mellem
karriere og privatliv, job og fritid. Og det betyder rigtig meget
for os her. Det er ganske enkelt ogsa en fornuftig investering
at give ansvar og fleksibilitet. Sa bliver man ogsa gladere pa
sit arbejde, yder mere og giver tilbage, nar der f.eks. er spids-
belastningsperioder, som der jo ogsa altid vil veere i vores
branche, siger Lars Sundtoft Madsen, der med sine 37 ar er
yngste kapitalpartner hos INTERLEX Advokater.
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Familie, fodbold - og fart pa karrieren

Som familiefar er han et godt eksempel p& mulighederne for
at kombinere karriere og privatliv pa en konstruktiv made,
som er den fremherskende tilgang til medarbejderne hos
INTERLEX Advokater. Han finder bevidst tid til bl.a. at traene
sin sgns fodboldhold og se deres kampe, men har ogsa en
advokatkarriere pa raketfart ved siden af:

- Selvfelgelig lgber man rigtig steerkt de forste ar i advokatfa-
get. Men hvis man er den rette person og den rette advokat
med en god forretningsforstaelse, sé er der mange mulighe-
der her — bade privat og karrieremzessigt, siger Lars Sundtoft
Madsen, og uddyber:

- Hos INTERLEX er der en ret flad organisation og ikke langt
fra bund til top i forhold til de helt store advokatfirmaer. Jeg er
ikke ngdvendigvis seerligt god til de klassiske 9-17 rammer,
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men fungerer godt, nar der er fleksibilitet og mulighed for at
styre sin tid. S& yder man mere, nar der er brug for det, og vi
far generelt bedre medarbejdere ud af en god balance mel-
lem karriere og privatliv.

- Jeg er jo mere pa farten end de fleste, men det kan alligevel
lade sig gare. Og sé er jeg ogsa ufatteligt godt gift, og min
hustru treekker ved siden af sin karriere et meget stort lees.
Det ma du gerne fare til notat, siger Lars Sundtoft Madsen
med et smil.

Den moderne advokat

INTERLEX Advokater holder til pa 8. etage pa en adresse
med udsyn til byen, bugten, horisonten — og fremtiden. For
ligesom alle andre fag er ogsa advokatbranchen i udvikling.
| et moderne advokatfirma som INTERLEX Advokater tager
man sig mere allround af sine medarbejdere, end branchen
maske gjorde farhen. Det omfatter bl.a. feelles aktiviteter som
traening, gature, daglig spisning hos MIB i stueetagen, et ge-
nerelt fokus pa sundhed, sommer- og julefester inkl. familier
og meget mere.

Og det omfatter hensynet til den enkelte medarbejders per-
sonlige forhold. Ogsa nar det kommer til bgrn og barsel, hvil-
ket advokat Anine C. L. Winther Hoy er et oplagt eksempel
pa. Hun har haft barselsorlov to gange og er i dag ansat pa
deltid pa 30 timer hos advokatfirmaet p& Aarhus @&:

- Det er usaedvanligt, men fleksibilitet gar begge veje, og det
giver ro. Kombinationen ger, at man kan vaere tilstraekkelig
begge steder, privat og professionelt, bare uden den darlige
samvittighed. Roen og en indholdsrig hverdag ger en stor
forskel og betyder ogsé mere effektivitet i arbejdet.

- INTERLEX Advokater og ledelsen forstar vigtighed af et vel-
fungerende familieliv, hvilket jeg synes er udtryk for en mere
moderne tankegang, fortzeller 35-arige Anine C. L. Winther
Hoy, der arbejder med erhvervsret — og som sigende nok net-
op er pa vej ud af daren efter et opkald fra vuggestuen, der
melder om sygdom hos sgnnen.
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En sund balance mellem karriere og privatliv
Ogsa advokatfuldmeegtig Christian Bruun Homaa kender til
vilkarene som familiemenneske. Han blev far for ganske nylig
og trives i den nye rolle i kombination med advokatgernin-
gen:

- Jeg har kun meerket fuld opbakning. Det giver noget ro, og
det er motiverende, at man kan veere et helt menneske, der
ogsa har frihed til at planleegge sin tid. Der skal ydes noget,
og her er meget professionelt fagligt, men samtidig er her
ogsa mere familizert og varmt i forhold til andre steder.

- Jeg arbejder bl.a. med erhverv og kontrakter, og det er et
spaendende og udfordrende job i sig selv, men samtidig ogsa
ét, hvor man har mulighed for at pavirke tingene og hvilke
specifikke omrader, man gerne vil dykke mere ned i, fortzel-
ler Christian Bruun Homma, der har veeret hos INTERLEX
Advokater i 2.5 ar.

Virksomheden fremstar i dag som en moderne, juridisk bro-
bygger mellem lov og forretning. Advokatfaget flytter sig dy-
namisk med tiden. Maengden af love stiger eksponentielt. Og
folk forventer mere end et talende jakkesaet i paragraftern.
| dag ligner den ideelle moderne advokat mere en betroet,
loyal og hgjt specialiseret radgiver og sparringspartner. Og
hvis maskineriet bag er sundt og velfungerende, er det ogsa
mere overskud til at udfylde den rolle.

Man gor, hvad man siger

Hos INTERLEX Advokater handler det sdledes erkleeret om
at gore en forskel for klienten uanset opgavens type og stor-
relse. Det er resultatorienteret, og der skal skabes value for
money. Det er ikke kun tomme ord, men noget, virksomhe-
den forpligter sig til, og det maerkes blandt medarbejderne:

- Her er der fuldstaendig overensstemmelse mellem det, man
siger, og det man ger ogsé i forhold til vores radgivning af
klienterne, forteeller 33-arige Bjarke G. Jochumsen, advokat
og bl.a. beskaeftiget med erhverv, kontrakts- og immaterial-
ret, og pointerer:




- Det er ikke bare floskler. Man saetter en eere i at levere hgijt
kvalificeret radgivning, der kan skabe veerdi og som ikke er
for hgjtflyvende. Samtidig er der en respekt for, at man rent
faktisk har et liv, hvilket igen giver bedre medarbejdere. Vi
sidder her ikke til kl. 22 hver aften. Det kan man godt, og
selvfolgelig forekommer der spidsbelastningsperioder. Men
det er ikke noget, der forventes, og sa tager man til gengeeld
ogsé noget ansvar.

- Jeg har arbejdet andre steder, men her hanger tingene rig-
tig godt sammen, det er en veldrevet butik uden modsatret-
tede interesser og kasseteenkning. Og s bliver man opfor-
dret til at deltage i arrangementer og det sociale, hvilket er en
styrke ogsa i forhold til arbejdet, siger Bjarke G. Jochumsen.

Eneste danske medlem af internationale ADVOC
Advokatfaget er i bevaegelse, og det samme er INTERLEX
Advokater, hvis ekspertise og tilgang til faget ikke kun har
fort til national, men ogsa international anerkendelse. Det be-
kraefter optagelsen — som det eneste danske advokatfirma — i
det internationale juridiske netvaerk, ADVOC.

Her udveelges medlemmerne ngje efter erfaring, kompeten-
cer og virke i eget land og optages i den verdensomspaen-
dende organisation, der abner derene for juridisk radgivning
pa tveers af landegraenserne. Og det giver nye, internationale
perspektiver bade for INTERLEX Advokaters klienter og for
virksomhedens egne medarbejdere:

- For os er det en fantastisk mulighed. Vi er stolte over at
veere blevet udvalgt og har allerede brugt det internationale
netveerk meget. Vi adskiller os méaske lidt i sammenhaengen,
som normalt ville vaere forbeholdt de store firmaer, men vi er
altsd indtil videre eneste danske isleet, siger Lars Sundtoft
Madsen.

- Det er et led i internationaliseringen og en styrkelse af vores
internationale position. Vi har allerede klienter, der opererer

internationalt, og de ved nu ogs4, at vi har en direkte relation
til en advokat i f.eks. Polen, som de kan bruge via netvaerket
enten med eller uden vores mellemkomst.

- Og sé er det jo en keempe mulighed for bl.a. de unge her i
virksomheden. At man har mulighed for at blive sendt ud og
preve pa egen krop, hvordan man arbejder som advokat i
USA, Australien eller andre steder via ophold i de enkelte lan-
de. ADVOC er derfor bade en stor fordel for vores klienter og
en styrkelse af vores juristers erfaring og kompetencer, fordi
det giver plads til det hele menneske, afrunder Lars Sundtoft
Madsen.
u
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OM INTERLEX ADVOKATER

e INTERLEX Advokater holder til p4 Aarhus @ og
beskaeftiger cirka 50 medarbejdere.

Virksomheden handterer primzert klienter i
erhvervslivet og fokuserer p4 fire kerneomrader
via fire teams: Erhverv, Fast ejendom, Landbrug
og Insolvens.

Den personlige, professionelle og loyale
radgivning og sparring med erhvervsklienter

er central hos advokatfirmaet, der ogsa internt
seetter trivsel og sundhed hgjt pa dagsordenen.

INTERLEX Advokater er som eneste danske
advokatvirksomhed udvalgt af og medlem af det
internationale juridiske netvaerk ADVOC.
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BAREDYGTIGHED OG GOD ARKITEKTUR GAR HAND I HAND PA RASMUS JENSENS
TEGNESTUE, DER FOKUSERER PA LAVENERGI- OG PLUSENERGIVILLAER TIL PRIVATE
BYGHERRER. MIDLET ER TAT SAMARBEJDE, GODE MATERIALER OG MODET TIL

AT GA TIL GRANSEN — OG MALET LANGTIDSHOLDBARE HUSE, DER ALDRIG

NEDPRIORITERER ARKITEKTUREN.

Tekst: Rune H. Jensen

Siden 2012 har Rasmus Jensen drevet arkitektvirksomhed i
eget navn og etableret sig inden for isaer energivenlige villaer
i beeredygtige materialer til private bygherrer. Efter syv ar pa
en storre tegnestue er skiftet til selvstaendig arkitekt ikke et
valg, han har fortrudt, bl.a. fordi det naere samarbejde med
bygherre er en ny udfordring hver eneste gang:

- Jeg kan rigtig godt lide den teette dialog, hele processen og
den individuelle udfordring ved hver ny villa. Jeg vil helst lave
de lidt sterre projekter med direkte kontakt til bygherre og
have muligheden for at praege hele udtrykket. Hvis det bliver
for serieagtigt, s mister jeg interessen. Og hvis nogen siger,
at noget ikke kan lade sige gere, s& far jeg kun endnu mere
mod pa det. Det kan godt veere, at den rigtige idé lader vente
pa sig, men lige pludselig er den der. Alt kan lade sig gere,
siger Rasmus Jensen, arkitekt MAA.

En baeredygtig fremtid

For 41-arige Rasmus Jensen har der aldrig veeret tvivl om, at
han skulle veere arkitekt. Siden han var barn, har han tegnet
og er blevet opfordret til at ga den kreative vej, og den dag i
dag bruger han stadig handtegningens styrker til skitser og
tegninger, fordi der er noget levende og organisk over stre-
gen pa papiret. Samtidig er han ogsa helt fremme pa de ny-
este teknologier i sit professionelle virke:

- Som arkitekt er man nadt til at forestille sig ting, og dér er
handskitsen ikke sa fastlast. Og ellers bruger jeg selvfelgelig
de nye digitale it-veerktgjer som CAD, modellering i bade 2D
og 3D som redskaber for at na frem til det optimale resultat.
Det ene udelukker ikke det andet.

Han er ikke i tvivl om, at baeredygtigt og energivenligt byggeri
er vejen frem. Det er ganske enkelt et must i en tid, hvor kli-
maforandringerne er til at fa gje pa, og det er samtidig en for-
nuftig, langsigtet lgsning for en husejer at bygge energirigtigt.

Fotos: Rasmus Jensen ARKITEKT MAA

Allerede pa Arkitektskolen gik han pa "@kologisk afdeling”,
og fra det forste hus han tegnede til i dag, har han haft fokus
pa lavenergi og baeredygtige materialer.

Utzethed pa storrelse med et Dankort

- Beaeredygtighed er en ngdvendighed. Men huset skal ikke
blinke af lavenergi. Det er baeredygtige materialer, miljgven-
lige lgsninger og optimering til et lavt forbrug af ressourcer.
S4 er det jo kun et ekstra plus, at et leekkert og eestetisk hus
ogsa er energivenligt. Arkitekturen méa aldrig blive nedpriori-
teret, og form og funktion skal g op i en hgjere enhed.

- Men energioptimering er til at tage at fole pa. Det er f.eks.
helt firkantede og malbare tal, der afger, hvor hgj teetheden
eri et hus. Selve husets ressourceforbrug udregnes i forbin-
delse med byggeansggningen, og rent praktisk udfgres en
trykprovning af huset, inden det endeligt kan energimaerkes
og tages i brug. For at overholde det krav ma huset samlet
have et hul i hele klimaskarmen, der svarer til et Dankort —
og nar vi bygger lavenergi, er vi nede under den halve ster-
relse af det. Det giver selvfelgelig ogsd udfordringer. Nar
der f.eks. er meget isolering, kan det betyde, at et hus bliver
for varmt om sommeren. Men det kan lgses med udhaeng,
der tager det sollys, der varmer ekstra op, forklarer Rasmus
Jensen.

Przemieret arkitektur

Hans tilgang til arkitektur har resulteret i, at han i dag star
bag en raekke private, energioptimerede lavenergi- og plus-
energivillaer foruden bl.a. sommerhuse, tilbygninger, orange-
rier og de seerlige listelofter, som vi vender tilbage til. Senest
har indsatsen bragt en arkitekturpris med sig, idet Aalborg
Kommune har belgnnet Rasmus Jensens tegnestue for et
eksklusivt og stemningsfuldt orangeri i Vodskov pa 35 m2
som tilbygning til en villa, der ogsa har optradt i en udgave af
tv-udsendelserne Hammerslag.
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Han tager sig generelt af hele processen fra idéfase til feerdigt
resultat i samarbejde med betroede samarbejdspartnere. Pa-
letten omfatter alt fra skitsering, planlaegning og projektering
til visualisering og modellering, s& han er med egne ord lidt
af en blaeksprutte:

- Jeg skal leve pd, at min idé er bedre og mere gennemteenkt.
Derfor skal man ogsé veere grundig og turde g& hele vejen.
Jeg kan desuden godt lide at bruge haenderne og samarbej-
de med bygherre, handveerkere og ingenigrer. Og til f.eks.
énfamiliehuse har man friheden og muligheden for at skabe
den individuelt tilpassede villa, som folk bliver glade for og
som samtidig er energirigtig, siger Rasmus Jensen.

Det forste lavenergihus

Det farste hus, som Rasmus Jensen stod bag som selvstaen-
dig arkitekt blev til i samarbejde med hans bror, der er uddan-
net temrer. Det er et lavenergihus i Lystrup nord for Aarhus,
et treehus med udheaeng, beklaedt med matsorte komposit-
plader og lister af canadisk cedertrae, mens opvarmningen
foregar via jordvarme og varmepumpe.

Villaen er opfert i to forskudte plan og giver udsigt ud over
Aarhus-bugten, og loftet i villaens opholdsrum er beklaedt
med ftreelisteloft som en integreret, akustisk deempende
overflade, der fungerer som en kontrast til det lidt harde klin-
kegulv og de store glaspartier. Energimaessigt bidrager jord-
varmepumpen til gulvvarmen, mens luft-til-luft varmepum-
pen leverer det varme brugsvand. Den endelige trykprevning
af huset viste en teethed pa 0,41 I/s/m2, hvilket fortaeller om
en endog meget taet lgsning i villaen.

- Jeg har leert noget handvaerk og teknisk forstaelse af min
bror og af bl.a. arbejdet med huset i Lystrup, ligesom jeg har
leert noget ved at renovere vores eget hus. Nar man f.eks.
regner al energien i et hus ud, sa det holder sig inden for
energirammen, sa skal man igennem ca. 2.000 punkter. S&
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det er et omfattende arbejde, og man opdager undervejs
ogsé noget om, hvad der giver effekt, og hvad der ikke geor.
Det er f.eks. vigtigt med den rigtige varmepumpe, mens en
masse ekstra isolering i ydervaeggene ikke rigtig batter.

Den slanke villa ved kysten

Et andet markant byggeri, som Rasmus Jensen star bag, er
udsigtsvillaen pa en strandgrund i Studstrup ved Aarhus. Da
huset er nyopfert pa en lang, men smal og skranende grund
ned til kysten, har bestraebelsen veeret at skabe et slankt og
harmonisk udtryk, der samtidig giver plads til 225 m2 bolig
plus kaelder, garage og udsigtsniveauer ud over Kalgvig.




Den slanke villa er eestetisk igjnefaldende og bestar i princip-
pet af enkle, forskudte og kubiske former, men giver alligevel
plads til hele seks niveauer. Der er en nordisk tone over ud-
trykket, men samtidig er huset ogsad meget funktionsorien-
teret i form af bl.a. udhaeng, der giver skygge, og naerheden
mellem de forskellige rum og niveauer. Mens den ene “kas-
se” har listebeklaedning i egetrae, er der canadisk cedertrae
pé den anden og cortenstal pa den lavere del af bygningen.
Villaen er opfart efter lavenergiklasse 2020 med skjulte sol-
celler p& taget og er generelt udfert i eksklusive materialer.

- Jeg har haft et meget taet og godt samarbejde med byg-
herren, der ogsé var med pa at udfordre arkitekturen og selv
sta for mange af tingene. Resultatet er en villa, der generelt
fokuserer p& gennemteenkte detaljer og en meget funktionel
planlgsning i bade hgjde og bredde. Det var samtidig en hgj
prioritet at optimere udsigten fra opholdsrummet og skabe
gennemlysning, dbenhed og sigtelinje gennem hele huset.
Det er s vigtigt, at der kommer lys igennem et hus.

- Stedet betyder ogsd enormt meget. Det er stedspecific
arkitektur og ikke et hus, der bare kunne ligge hvor som
helst. Her har niveauforskellene i nseromgivelserne veeret af-
gorende, og den faerdige villa ser nu let og elegant ud med
sit sveevende tagudhaeng, selv om den egentlig er vildt tung
materialemaessigt. Jeg kan godt lide den slags udfordringer
og at ga lige til greensen. Det er dér, man far allermest ud af
et projekt, papeger Rasmus Jensen.

Fuld gas pa orangeriet

Det praemierede orangeri i Vodskov i Nordjylland lagde et til-
svarende mod og perfektion for dagen, og den indsats bar
som bekendt frugt:

- Vi har givet den fuld gas. Det er egentlig en tilbygning til
den nyrenoverede villa fra 1947 i gule mursten. Det ligger i
umiddelbar forlaengelse af villaen, s& man fra stuen via en

repos kan traede direkte ud i orangeriet gennem foldedgrene.
Pa den made smelter bolig sammen med udestue. Der er pa
alle mader hgijt til loftet, der er stalspeer og et lidt industrielt
udtryk med fuldautomatisk klimasystem, der bade sikrer, at
der er en god udluftning, og at der ikke bliver for varmt om
sommeren. Og sé er der indbygget breendeovn i orangeriet til
de kolde méaneder. Orangeriet i Vodskov og praemieringen af
det har betydet, at vi efterfglgende har lavet orangerier over
hele landet — og bl.a. lige nu er i gang med et orangeri til en
helt ny funkisvilla i Roskilde.

Kvalitetstrae vinder frem

| en mere baeredygtigt bevidst tid begynder langt flere trae-
byggerier og nye teknologier som CLT-skéret tree ogsa for
alvor at vinde frem. Ifelge Rasmus Jensen har ogsa de store
producenter fundet ud af, at det er den vej, udviklingen gar,
og at en hgjere traekvalitet er ngdvendigt i et land som Dan-
mark, der generelt ikke selv har den bedste treekvalitet.

- Tree rykker meget lige nu. Jeg bruger udelukkende trae af
hgj kvalitet og Svanemaerket tree, ligesom jeg ogséa tager ud
til de sma savveerker, der virkelig kan deres tree pa fingrene.
De gamle handvaerksdyder er pa vej tilbage. Man vil gerne
have tingene gjort ordentligt med materialer i god kvalitet.
Jeg bruger selv trae rigtig meget som byggemateriale. Ud
over at det aestetisk set er flot, s er det ogsa let at lave,
og det er vedligeholdelsesfrit og derfor en nem og langsigtet
investering.

Elegante listelofter med indbygget akustik
Som et nichefelt stdr Rasmus Jensens tegnestue ogsa bag
egne listelofter. Veek er 1970’erne marke og tunge lofter med
brede lister, og i stedet knaesaetter Rasmus Jensens liste-
lofter et design, der skaber lethed, enkelhed og elegance i
rummets hgjde, og som desuden indeholder en ekstra og
ikke uveesentlig funktion, der kan medbvirke til et bedre inde-
klima og komfort:
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- Vi har udviklet vores egen listelasning i trae med indbygget
akustisk funktion. Listelofterne egner sig godt som en enkel
linje gennem husets starre rum, og de kan std som en varm,
organisk kontrast til mere r& og harde overflader. Og igen:
Treeet skal veere i orden. Det skal veere torret ordentligt, uden
knaster og af den bedste kvalitet, siger Rasmus Jensen, og
fortsaetter:

- Og sa skaber de en god akustik, der reducerer irriterende
stgj og larm. Listerne er ret dybe — op til 45 mm — og i massivt
tree. Det princip sammen med lameleffekten i overfladen ger,
at vi f.eks. har kunnet pavise en reduktion af efterklangstid
fra 6 sekunder ned til 0,6 i et hus i Silkeborg. Vi har videre-
udviklet p3 listelofterne fra projekt til projekt, s vi i dag kan
skreeddersy en lgsning og lave et unikt listeloft med snorlige
linjer til den specifikke villa eller sommerhus. Det er ogsa mu-
ligt at indbygge belysning, el, hgjttalere og sensorer m.m. i li-
stelofterne. De kommer som udgangspunkt i fyrtree, men kan
i princippet laves i alt fra douglasgran til eg og leerk. Vores idé
rarer pa sig, sa nu ser vi faktisk, at andre firmaer begynder at
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bruge den. Listelofter koster selvfelgelig noget, men til gen-
geeld er de vedligeholdelsesfri og kan holde i 50 &r, s& det er
slet ikke en darlig investering, siger Rasmus Jensen.

Jje for detalje og helhed

For Rasmus Jensen er drivet fortsat den energivenlige og
beaeredygtige arkitektur, der tager ansvaret for fremtiden —
bade zestetisk og energimzessigt - alvorligt. Det er arkitektur
med gje for detaljer og helhed, for det individuelle og kontek-
sten, for nutiden og fremtiden:

- Stedet, menneskene og materialerne er afggrende. Det gor
projektet til noget nyt hver gang. Nar man kan arbejde teet
sammen om en villa med en bygherre, der tor udfordre arki-
tekturen, og nar man kan fa frined til at preege udtrykket fra
den mindste detalje til helheden, sa er det virkelig spaenden-
de. Og det er ogsa dér, man far mest ud af arkitekturen.

Lees mere pa www.rjarkitekt.dk
og www.listeloft.nu


http://www.rjarkitekt.dk/
http://www.listeloft.nu/

NY DESIGNER-SERIE
FRA COPENHAGEN E

Prisvindende designer-du
Copenhagen Bath. -:
design i mat hvid Acov



http://copenhagenbath.com/da
http://copenhagenbath.com/da

DESIGN

SKAL GIVE MENING

MODET TIL STARKE HOLDNINGER OG EVNEN TIL TATTE, LANGVARIGE

SAMARBEJDER ER MARKANTE EGENSKABER HOS DESIGNBUREAUET VE2. BAG DE
STRAMME, SKANDINAVISKE DESIGNS LIGGER ONSKET OM AT FLYTTE NOGET OG
SKABE HOLDBART DESIGN, DER GIVER MENING MED EN KLAR FORTALLING OM,

HVAD DET KAN BRUGES TIL.

Tekst: Rune H. Jensen

Engang var Aarhus en stumfilmsmetropol og baghuset i Nor-
re Allé stedet, hvor aeraens filmstjerner gjorde dramme til stil-
le virkelighed pa celluloid. | dag er det en anden slags visuelle
udtryk, der kommer til verden pé& 2. sal i Dansk Filmfabriks
bevarede bygning, hvor designbureauet VE2 holder til. Men
kreativitet, handveerk, entusiasme og jagten pa den gode hi-
storie er stadig markante markorer:

- Vi gor det her, fordi vi ikke kan lade veere. Det er ogsa et
bevidst valg, at vi er et lille team og sidder i &bne lokaler, hvor
alle kan se og hare, hvad alle andre laver. Vores storrelse og
tilgang til design betyder, at vi er en hurtig og agil forretning
uden fedtlag. P4 den made kan vi veere handlekraftige, udfor-
dre og fa lov til at flytte noget.

Design, handvaerk og staerke holdninger

Vi har taget plads omkring VE2’s runde, selvdesignede bord i
det dbne kontor med traegulve, hgit til loftet og originale vinduer,
som udger centralnervesystemet i Morten Lauritzens og Hugo
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Dines Schmidts designbureau. VE2 bestar af en handfuld dedi-
kerede folk, og vaerdimaessigt ligger visionen om holdbare de-
signs, der skaber aestetisk og funktionel mervaerdi for brugeren
i centrum. Revealing potential, som mottoet lyder. At afdaekke
potentialet og se mulighederne hos kunderne og produkterne,
s& designet far det bedste liv bade funktionelt og formmaessigt.

Det geelder uanset projektets omfang og type — fra knager,
ildragere og bordskéner over handterrere, seebedispensere
og pusleborde til borde, stole, udenderslamper, magbler og
visuel identitet til virksomheder.

Og navnet VE2 (laes: Veto) henviser vel at mzerke pa ingen
made til en negativ nej-siger, men til veerdien af skarpe og
staerke holdninger. At det er vedholdende dialog og modet til
en holdning, der virkelig flytter noget:

- Vi ser os selv som héndvaerkere. Vi er mere handvaerkere
end kunstnere, og designprocessen er i hgj grad et samar-




bejde mellem os og kunden. Det veerste er faktisk, hvis der og det kreever dedikation hele vejen, s kunden har tillid og
ikke rigtig er mening, holdning eller falelser med i det. Design  foler stolthed over sine produkter og designs, siger Hugo Di-
skal give mening. Og vi vil hellere end gerne have modstand, nes Schmidt.
udfordres og ga i dialog, fortzeller Morten Lauritzen.

- Der er forskel pa et designer- og et mere teknisk, ingeniero-
Benspand er meget velkomne rienteret mindset. Kunder i SME-segmentet (sm4 til mellem-
VE2 har veeret p& banen siden 2007 og undervejs vundet en  store virksomheder, red.) har brug for naerheden og statte til
lang reekke priser som en bekraeftelse af, at svel formgivnin-  designdelen, s& man fastholder den rade trad. Derfor tager vi
gen som designfilosofien har gang pa jorden. Og selv efter  altid kunden ved handen hele vejen, hvilket desuden jo ogsa
to artier som designere er det tydeligt, at begejstringen og er en sikring af vores investering, supplerer Morten Lauritzen.
entusiasmen ved at skabe og samarbejde er intakt:

- Design handler ikke bare om at lzegge til. Vi har maske en
- Form og funktion, hjerne og hjerte skal ga op i en hgjere  skandinavisk tilgang, hvor det enkle, stramme, og stringen-
enhed. Hvis ikke, s gar glansen af Sankt Gertrud. Derfor sen er i fokus. Produktets pris er jo altid en faktor, s& desig-
handler det om at investere kraefterne, tage sig tid til at leve  nprocessen handler for VE2 altid om at f s& meget kvalitet,
sig ind i virksomheden og holde den i handen undervejs. Vi  funktionalitet og eestetik ind i den givne preemis.
blander os, og vi slipper aldrig forlgbet eller designet, uanset
om det er til inde- eller udebrug, sma eller store kunder. Det - Ja, det er fedest, hvis der er nogle benspaend, fordi de er
er ikke bare forste skuds designs. Detaljerne er afgerende, katalysatorer for en interessant lgsning og kan andre pro-

Billeder: Mark & Bjerre




duktet fuldstaendigt. Det handler om at tage produktet alvor-
lig, pointerer Hugo Dines Schmidt.

Forskelligheder og feelles mal

Et langt, fagligt parleb som Morten Lauritzens og Hugo Dines
Schmidts kraever selvsagt en rigtig god kemi og en indbyr-
des arbejdsmeessig forstéelse, der kan lgfte designs til nye
hgijder:

- Vi har forskellige kompetencer og supplerer hinanden godt.
Der er et faelles udgangspunkt — vi er begge uddannet fra

dandryer.dk

Arkitektskolen i Aarhus afd. Industrielt Design — men ogsa
forskellige styrker i forhold til faellesmaengden. Det gor, at vi
er ret effektive og har lavet utrolig mange ting siden starten
i 2007.

- Og sé er hele tegnestuen en del af det. Anne Hougesen
Christensen og Emil Mgller Pedersen har veeret her laenge
og er ogsa en integreret del af forlgbet ligesom praktikan-
ter fra forskellige designuddannelser. Alle har en mening,
og vi har et felles mal som team. Det er altid VE2-lgsnin-
ger.



https://www.dandryer.dk/

Tag designet alvorligt

Designfaget har méaske et lidt stigmatiseret ry. At tingene bli-
ver for dyre, eksklusive eller finkulturelle. Men for VE2 er det
magtpaleeggende at fa tingene ned pa jorden — eller op i det
luftlag, hvor de nu herer til:

- Man ma skelne fra start mellem, hvad der er Need to have
og Nice to have. Tage designet alvorligt. Det skal give mening
for alle. Og nar vi nu i Norden er kendt for vores skandina-
viske design, s& skal vi da ogsd bruge det, som de store
virksomheder allerede ger. Man skal turde miste fodfaestet.
Modstanden eller manglen p& mod er forstéelig, nar man pil-
ler ved arvesglvet. Men det kan altsa ogsa virkelig give resul-
tater og vaekst.

De taette samarbejder

VEZ2’s tilgang til faget, kunderne og arbejdsprocessen har
fort til en laengere reekke langvarige samarbejder. Et ly-
sende eksempel er virksomheden HITSA, der producerer
inventar af hgj kvalitet til byens rum sadsom cykelskure,
bord- og baenkeszet, skraldespande og miljostationer. VE2
indledte tidligt samarbejdet med firmaet, da den endnu
stort set kun bestod af en smedemester og har siden da
fulgt HITSA gennem &rene med gennemtaenkt og bruger-
orienteret design:

- HITSA fik pa et tidspunkt nye ejere, som gnskede at veekste
firmaet. Hele den proces har vi vaeret en del af, og HITSA er i
dag en stor spiller inden for inventar og design til det urbane
rum. Vi har et meget taet og langt samarbejde, der bygger pa
gensidig inddragelse, dialog og tillid. Det giver generelt en
meget starre tilfredsstillelse at aktivere tingene, veere inddra-
get fra start og kere til vejs ende — fra det helt lavpraktiske til
det store billede. Det er nok ogsa derfor, kunderne vaelger og
holder fast i os.

Mod og forandringsvilje med resultater

Et andet eksempel pa et langvarigt samarbejde, hvor VE2 pa
anden vis har bidraget til udviklingen, er det Randers-base-
rede Dandryer, som man bl.a. vil kende fra handterrere pa
offentlige toiletter:

- Vores designs har pa sin vis veeret med til at facilitere
et generationsskifte for virksomheden, der tidligere ikke
var sd design-, men mere funktionalitetsorienteret. Dan-
dryer kunne se potentialet i at tilfore et lag af design.

S& vi indledte et samarbejde om at fa tegnet en linje
og skabt et stramt, skandinavisk udtryk. Fokus blev lagt
pa at fa seriens forskellige produkter til at harmonere,
nar de heenger i samme rum og ofte mange sammen. |
processen kom diskussionerne ogsd omkring sterrelse
pa logo, og om hvorvidt man kan have en vandret top
pa en handterrer - nu hvor man ikke laengere ma ryge pa
offentlige toiletter.

- lgen: Hvis modet og forandringsviljen er der, hvis virksom-
heden ter noget, som Dandryer har gjort med Susanne Eden
i spidsen, s& kan et godt samarbejde fore til en gennemfort
revitalisering af virksomhedens designprofil.

Revitaliserede brands

Ogsa danske Zone, der laver nyfortolkede produkter til kak-
ken og bad, havde gnsket om at revitalisere brandet, og gen-
nem nu fire &r har VE2 og Zone Denmark samarbejdet om at
lofte designet:

- Det samlede billede af brandet er styrket og den faktuel-
le veerdi hgjere. Zone har nu deres egen designlinje, hvilket
ogsé betyder, at man ikke er sa sarbar, fordi man har lang-
sigtet styr pa proces og produktstrategi pa forhand, forteeller
Morten Lauritzen, og fortsaetter:

- Det er en benhard proces undervejs, hvor produkter og
dermed omsaetning ma barberes vaek. Det kreever ekstremt
mod, men nu er der ryddet op og fuldt fokus pa de rene de-
signs.

Zone har de seneste ar vundet utallige internationale
designpriser. Hugo Dines Schmidt og Morten Lauritzen
fremhaever, at designpriser i sig selv ikke direkte rykker
salget. Men designpriser rykker ved virksomhedens fg-
lelse af integritet og indre stolthed over produktet, hvor
designet jo er et afgerende parameter. Nar man foler
en stolthed over sine produkter, s& er designet ogsa en
medvirkende, identitetsskabende faktor indadtil i virk-
somheden — og udadtil i verden i forhold til dens egne
kunder.

Senest blev Zone Denmark tildelt German Brand Award
2019, der er en haeder for hele det samlede brand. Igen en
bekraeftelse p4, at arbejdet med design som en integreret del
af virksomheden kan betale sig.

hitsa.dk / lampas.dk
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zonedenmark.dk

- Produktet og designet skal ramme det menneskelige
aspekt. Det er en fornemmelse, en folelse. Det er centralt,
at produktet faktisk forteeller, hvad det kan — og helst pa en
selvfglgelig made, betoner Hugo Dines Schmidt.

Kontekstorienteret design

Furnipart, der laver greb til kekken- og mgbelindustrien, er et
fierde og tiarigt eksempel pa et vellykket, langvarigt samar-
bejde. Furnipart satser i dag 100 % pa design og ligger ifelge
VE2 nu helt i toppen af de mest toneangivende i verden inden
for mabelgreb. Og selv om VE2 her er én blandt flere de-

furnipart.com
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signere, der arbejder med virksomheden, er tilgangen ogsa i
dette tilfeelde den samme:

- Vi arbejder altid meget kontekstorienteret i designproces-
sen. Vi graver os ikke bare ned og kigger pa produktet. Vi
ser pa rummet. P4 hvordan mennesker agerer. P4 hvad det
her produkt skal kunne. Nar det f.eks. geelder greb, ma man
zoome ud. Greb repeteres altid, og de er smukkere, hvis der
er flere. P4 den made ser vi altid pd sammenhaengen og ori-
enterer os i forhold til mennesket, til rummet, til produktet, til
anvendelsen og eestetikken.



http://furnipart.com/
https://www.zonedenmark.dk/

Veelg kampene med omhu og folg hjertet
Morten Lauritzen, Hugo Dines Schmidt og resten af VE2 laeg-
ger mange timer i bureauet, men det er fortsat det hele veerd,
nar man breender for sit fag og virke. Det geelder ogsa i for-
hold til forventningerne til rene fremover:

- Vi har siddet en finanskrise igennem. Vi har meget langvari-
ge samarbejder og lavet designs pa rigtig mange forskellige
omrader. Efter 10 &r har vi en anden ro og behgver ikke at
hoppe p& hvem som helst. Vi vil gerne fortseette som hidtil,
og vi vil gerne veelge vores kampe — og kunder — med omhu.
Have hjertet med. Og det har vi muligheden for med den her

A\
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lille butik. Vi styrer selv skuden. Vi er et godt lille team, og vi
kan geninvestere i virksomheden, lyder ordene med en af-
sluttende replik, der afdeekker et veesentligt breendstof under
VE2:

- Og sé er det forst og fremmest
stadigveek virkelig sjovt.

Se mere pa www.VE2.dk
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EN JAGT

EFTER PASSION

OG KVALITET



VI HAR FAET LOV TIL AT KOMME MED IND OG BES@GE DEN FAMILIEEJEDE
TEKSTILVIRKSOMHED F. ENGEL, DER HOLDER TIL I HADERSLEV. [ 2017 FEJREDE DE
90-ARS FODSELSDAG OG TALLER NU TRE FORSKELLIGE TEKSTILMARKER. BLANDT
ANDET DET ANERKENDTE DEERHUNTER, DER PRODUCERER JAGTBEKLADNING OG
UDSTYR TIL DE KVALITETSBEVIDSTE JAGERE VERDEN OVER.

Tekst: Vivian Lamhauge Petersen  Fotos: F. Engel

F. Engel er en Dansk familiegjet tekstilvirksomhed i Hader-
slev. Det er her, at de anerkendte maerker Engel, Sunwill og
Deerhunter bliver designet, markedsfert og afsat. Og selvom
virksomheden efterhdnden har vokset sig til en stor spiller p&
det danske og udenlandske tekstilmarked, s startede histo-
rien et helt andet sted.

De farste skridt blev nemlig taget ved kakkenbordet hos kon-
fektionsforhandler Friedrich og Louise Engel, da sgnnen Carl
J. Engel vendte hjem fra USA i &r 1923 med et par overalls
i det endnu ukendte stof Indigo Denim. Sgnnen havde set,
at alle bygningsarbejdere i USA brugte denim overalls, og
det var han meget fascineret af. Derfor gik han straks efter
hjemkomsten i gang med at producere arbejdstgj i det steer-
ke materiale — til stor gleede for de danske arbejdere.

| samarbejde med broderen Jacob og faderen Friedrich Engel
som gjer, blev tekstilvirksomheden F. Engel i 1927 sa fodt. Det-
te blev starten pa en af Danmarks ferende tekstilfabrikanter
- F. Engel, der i dag teeller fire generationer med femte pa vej.

Passion er drivkraften

| 1964 da Carl D. Engel, efter endt uddannelse og ophold i ud-
landet, valgte at komme tilbage til firmaet, startede han pro-
duktionen af IN-CA og Easy Line herrebukser op. Med hans
knowhow blev bukserne introduceret i herretgjsbranchen i
Skandinavien. Senere overtog F. Engel maerket Sunwill, der
har fokus pa at lave konfektion i hgj kvalitet. | 1985 valgte fa-
milien at kombinere deres passion for jagt med forretning og
Deerhunter blev fadt. Et maerke, som de fleste jaegere kender
til eller har liggende i skabet. Maerket er nemlig repraesenteret
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i mere end 40 lande verden over, og i 2009 blev Deerhunter
udnegevnt som Kongelig Hofleverander i Danmark af hendes
majesteet dronning Margrethe II.

”Jagt handler om passion og modet til at traeffe de rigtige
beslutninger pa basis af viden og erfaringer. Det er samme
drivkraft, der ligger bag Deerhunter — vi leverer jagtbeklsed-
ning til kvalitetsbevidste jaegere uanset jagtform og traditi-
on.” fortaeller Lars Engel, der er Direktor for Deerhunter og
medejer af F. Engel.

Kun det bedste er godt nok

Nar man gar pa jagt, seetter de let omskiftelige vejrforhold
tojet pa prove, og derfor bliver der stillet hgje krav, der ud-
over at veere vindteet, vandtaet og dndbart ogsa skal have en
masse funktionelle finesser. Derfor benytter Deerhunter sig
af de nyeste teknologier, s& de kan imedekomme jeegerens
behov og ensker.

Deerhunter udvikler blandt andet deres egne tekstiler og
membraner, sa de er sikre pd, at de kan tilbyde den optimale
beklzedning til den givende situation. Det er nemlig ikke lige
meget hvilket materiale jagttojet er lavet af.

For eksempel har de Deer-Tex membranen, der ligger lost
mellem den ydre tekstil og de ovrige lag. Her er alle ssmme
tapede, hvilket gor produktet 100 pct. vandteet. Denne lgse
membran egner sig saerligt til den beklaedning, hvor der leeg-
ges veegt pa lydlgshed. Som ved plrschjagt og buejagt.

Den laminerede Deer-Tex membran og Deerhunter’s Storm-
liner membran, er typisk lamineret p& den ydre tekstil. Deer-
hunter’s membraner giver en hgj kvalitet af &ndbarhed, sam-
tidig med at den bade er vind- og vandtaet samt straekbar,
hvilket giver saerligt mening, hvis man gar meget pé jagt og
har brug for ekstra beveegelighed.

"Vores jagttej skal kunne bruges til alle typer af jagt, i forskel-
ligt terreen og vejr. Derfor har vi ekstra fokus pé at veelge de
rigtige materialer til de enkelte produkter. Vi er selv jaegere,
sa vi ved, hvor meget pakleedningen betyder. Det skal veere
af god kvalitet og med en steerk beskyttelse mod slid, sé det
kan handtere selv de mest kreevende jagtsituationer. Og med
vores mere end 90 ars erfaring i slidsteerkt arbejdstej, er vi
kommet rigtig langt. Deerhunter er arbejdstgj for jaegeren og
udendgrsentusiasten” forklarer Lars Engel.

Et univers for jeegere

Kvalitet behgver ikke at koste kassen. For Deerhunter har det
veeret vigtigt, at deres produkter er til at betale. Jagt er for alle,
der deler den samme passion for jagt og natur, som de selv ger.

Selvom Deerhunter forst og fremmest seelger deres produk-
ter til virksomheder, der skal saelge det videre til forbruger-
ne, sd onsker de alligevel at veere teet pd de mennesker, der
bruger deres produkter. Derfor har de skabt et helt seerligt
univers pa hjemmesiden, hvor man kan leese blogs om jagt-
historier, fa jagttips og blive guidet til den rette pakleedning.

Flere kvinder og mere outdoor
| fremtiden haber Deerhunter p4, at de kan skabe et endnu
starre samlingspunkt for jaegere — og gerne endnu flere kvin-



der. De oplever en stor stigning af kvinder, der har faet gjnene
op for at ga pa jagt og veere i naturen, og derfor relancerede
de en damekollektion i ar 2018.

Det har veeret vigtig, at det ikke bare var herremodellerne i
mindre storrelser, men at det rent faktisk blev lavet specielt
til de jagtinteresserede kvinder. S& de er blevet inspireret og
har overfart den gode funktionalitet fra de bedst solgte serier,
og herefter er de sa blevet tilpasset de kvindelige jeegere.
Jakkerne har en god pasform og med et feminint snit, men
med funktionalitet i hgjsaedet.

Selvom Deerhunter forst og fremmest er et maerke for den
kvalitetsbevidste jeeger, sd oplever de, at der er kommet en
stigende interesse for det mere generelle friluftsliv, hvilket de
gerne imgdekomme. Derfor vil de i fremtiden satse endnu
mere pa at udvide deres outdoor-bekleedning.

Vi oplever et stigende antal af mennesker der har behov for
at komme ud i naturen, og det vil vi gerne imedekomme ved
at skabe produkter, der ikke kun henvender sig til jaegeren.
Med vores store erfaring af tgjdesign til jagt sektoren, arbej-

der vi labende pé at skabe outdoor bekleedning der stadig
indeholder de vigtigste features fra jagttejs produktionen
som andbart, slidsteerkt, komfortablet og fleksibelt, der kan
bruges af alle naturentusiaster” forklarer Lars Engel.

Om man er jaeger eller udendersentusiast, sa tiltreekkes man
af udendgers aktiviteter og en trang til at opleve naturen fuldt
ud - hele aret. Hos Deerhunter vil de gerne dele passionen
for naturen med endnu flere mennesker, der har brug for et
frirum fra det travle og hektiske hverdagsliv.

Sa foren dig med naturen med Deerhunter og kneek og braek!

Du kan finde deres hjemmeside pa www.deerhunter.eu/da/

F.ENGEL

Deerhunter SUNWILL

Established 1963
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PA SPORET AF DE STORE
JAGTOPLEVELSER

BLASER REPRASENTERER DET YPPERSTE INDEN FOR JAGTVABEN, OG MED
HELHEDSOPLEVELSEN [ CENTRUM DELER MAN HOS BLASER-SPECIALISTEN
AKTIV FRITID I KOGE DEN DYBE PASSION FOR KVALITET, JAGERLIV OG DE STORE
STUNDER I NATUREN.

Tekst: Jesper Kjaer ~ Fotos: Aktiv Fritid, Blaser




Blasers historie gar helt tilbage til 1957, og det er ingen til-
feeldighed, at den tyske virksomhed fortsat holder sig helt i
verdensklassens top med et unikt sortiment, der lader ele-
gant design, versatilitet, preecision og funktionalitet gar op
i en hojere enhed. Der Igber passion, hjerteblod og nytaenk-
ning gennem Blasers lange historie med jagtvaben, og det er
en tilgang, man kan nikke genkendende til hos Aktiv Fritid i
Koge:

- Blaser er det absolut ypperste, og det er det fordi, der ligger
aegte passion bag deres rifler, geveerer og optik. Det geelder
ogsa for os. Passionen kommer man ikke udenom i vores
branche. Bade Michael og jeg er passionerede jeegere og
friluftmennesker, og det samme er vores medarbejdere, for-
teeller Jesper Ladegaard Nielsen, der sammen med Michael
Seidenfaden star bag Aktiv Fritid i Kage.

Stifindere med passion for natur og kvalitet

Siden 1998, da de to forretningspartnere kun var 21 og 27 ar
gamle, har de drevet Aktiv Fritid med bevidstheden om, at
jagt, fiskeri og friluftsliv ikke kun handler om teknik og tilla-
delser, men om hele den komplette oplevelse i naturen, som
de ypperste produkter som Blaser kan vaere med til at ska-
be. Det grundlag har foranlediget et langt forretningsmeaessigt

Stemning fra hhv. finskyttekursus trin 1 og 2.

parlab, hvor respekten for de indbyrdes forskelligheder er et
effektivt redskab til at kunne supplere og daekke hinanden af.

Begge er de uddannede i branchen og kan desuden skrive
Stifindere pa visitkortet. Det er en ledelses- og coachingud-
dannelse, der bl.a. bygger pa ledelsesteori, hjerneforskning,
indiansk visdom og samarbejdsmetoder hos elitesportsfolk
og Jeegerkorpset. Og det er en baggrund, der har vaeret med
til at give dem en anden faglig ballast og forstéaelse for, hvor-
dan man yder en toppraestation og udvikler bade sig selv og
forrretningen.

From good to great

Og bag det hele er drivkraften passionen for de unikke na-
turoplevelser og lidenskaben for de allerbedste produkter,
som man genfinder hos medarbejderne, der bliver uddannet
og treenet, s de kan yde en anderledes, kompetent og per-
sonlig service og radgivning.

- Blasers eget magasin hedder "Passion”. Det er ikke tilfeel-
digt. Det er keerligheden til riflerne, til naturen, jagten, til det
at veere udenders. Og nér vébnene bliver bygget med passi-
on af Blasers folk fra Isny i det sydestlige Tyskland, s& seetter
man alts& barren hgjt, mener Jesper Ladegaard Nielsen.

Sammen med Michael Seidenfaden er han indehaver af den
600 m? store butik med alt inden for jagt, fiskeri, outdoor og
livsstilsbeklaedning samt egen underjordisk skydebane, og
Aktiv Fritid er i dag en ferende forhandler af Blasers versatile
produktprogram.

- Det skal veere en totaloplevelse at handle hos os. Vi har altid
haft det med at isceneseette og tilrettelaegge hele oplevelsen
omkring et laekkert vaben. Man kommer ikke bare ind, kaber
et produkt og gar igen. Det er en helhedsoplevelse, nér man
investerer i et produkt som Blaser hos os. Det er from good
to great.

Drommen om det ypperste
Det betyder i praksis, at Aktiv Fritid er med hele vejen, nér
man veelger at forfolge sine dramme og investere i f.eks. en

Blasers showroom pa Gisselfeld Kloster.
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Blaser-riffel. For det er ofte det, det handler om. Dremmen
om det ypperste af det ypperste. Lidt pd sammen made
som hvis man er staerkt passioneret omkring ure, biler eller
kunst:

- Hvornar er det min tur? Vi plejer at sige, at det er et ty-
pisk spargsmal, man stiller sig selv i dette segment. Man har
dreamt om og maske arbejdet hardt for at na hertil, og nu
kan man indfri dreammen. Og det handterer vi s& og hjeelper
med - vel at maerke gennem hele processen. Det starter med
dremmen, s& inspirerer vi, iscenesaetter rammerne, hjzaelper
med at indfri dreammen, ser p& de individuelle behov, og pa
hvordan vi skaber en personlig identitet omkring vabenet.
Og i den sammenhang er Blasers jagtvaben suveraent de
bedste, der findes pa markedet, forteeller Jesper Ladegaard
Nielsen.

Netveerk, passion og identitet

Han pointerer, at kunderne omfatter savel den erfarne jeeger,
der gerne vil g& fra "good to great”, som den nye jeeger, der
har sans og interesse for kvalitetsvadben og friluftsliv i natu-
ren. Og som en vigtig sidegevinst indtreeder man samtidig
ogsa i det forretningsmeessige aspekt omkring netveerk:

- En investering i en Blaser kan bade vaere passion og for-
retning pa én gang. Netvaerk er en feelles indgang til det er-
hvervsmaessige og har stor vaerdi. Michael har 50 jagtdage
om aret som ansvarlig for Aktiv Fritids salg og afvikling af
professionelle dagsjagter pd de mest eftertragtede godser
pa Sjeelland, og vi er selv en del af hele det professionelle

netvaerk, som er s& utrolig vigtigt, siger Jesper Ladegaard
Nielsen, og fortseetter:

- Derfor er det ogsé sé vigtigt at skabe en personlig identitet
omkring vabenet, hvilket vi hjeelper kunden med, fordi der er
s& mange valgmuligheder i forhold til f.eks. kalibre, graverin-
ger, skeeftevalg, om det skal vaere sort eller mark lseder osv.
Vi flyver ogsé pa& Custom-beseg med kunder til Blasers ho-
vedkvarter i Isny og radgiver, sa riflen eller geveeret fra Blaser
bliver endnu mere personificerende.

Underjordisk skydebane og finskyttekurser
Det er kort sagt en total handtering af vaben, kunde og ople-
velse, der falger med Aktiv Fritid. Fra dremmen om vabenet
til kabet af det og helt frem til tilladelser, tilpasning, treening
og uddannelse. For der er tiimed en underjordisk skydebane
med en leengde pa 100 meter tilknyttet, hvor kunden tages i
handen hele vejen:

- Her bliver man uddannet til alle funktionaliteter p& bl.a. kik-
kert og riffel, s& man er bedst muligt klaedt p&. Vi indskyder,
men kunden skal ogsa selv skyde, sa vi er sikre pa, at det
hele passer i forhold til kundens behov, gjenafstand osv.

Dertil kommer, at Aktiv Fritid og Blaser i samarbejde med
instrukterer med baggrund i Heerens Finskytteafdeling arran-
gerer finskyttekurser:

- Man bruger relativt mange penge pa et fantastisk vaben,
men derefter halter det til gengeeld pa uddannelsen. Sa vi
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laver trin 1 og trin 2 af finskytteuddannelsen i hhv. april og
september maneder. De er meget efterspurgte, s& kurserne
er som regel udsolgte et halvt ar i forvejen. P4 den made gar
rammer, software og hardware op i en hgjere enhed. Det er
samtidig hele dage, s& det er et deep dive, der giver en helt
anden forstaelse for, hvad det egentlig vil sige at afgive et
ordentligt skud, siger Jesper Ladegaard Nielsen.

Han papeger, at kursernes popularitet ogs& haenger sammen
med, at det er sjeeldent, vi i dag far lov og tid til at fordybe os
ubetinget i noget, og at det derfor giver kunden en veerditil-
forsel at skrue ned for virkeligheden for en stund — igen kom-
bineret med, at der er en stor styrke i hele netvaerksaspektet.
Og sa er der ifalge Jesper Ladegaard Nielsen tale om under-
visere fra Haerens Finskytteafdeling, der virkelig kan deres
kram, som kan varetage differentieret undervisning med ud-
gangspunkt i den enkelte skytte, og som generelt holder et
unikt hgjt formidlingsniveau.

Blasers unikke rifler og geveerer

Indehaveren af Aktiv Fritid forteeller, at Blaser ikke alene lig-
ger i toppen inden for jagtrifler. Men at den tyske virksomhed
over de seneste ar ogsa er blevet markedsledende inden for
haglgeveaerer. Og at man i det hele taget ma tage hatten af for
Blasers evner for smukt design, innovativ opbygning og stor

holdbarhed — herunder bl.a. eksempler p& 700.000 skud med
samme F3-gevaer — der skaber ekstra ejerglaede hos kunden.

Blaser og Aktiv Fritid har ifalge Jesper Ladegaard Nielsen et
teet og helt unikt samarbejde. Man tror pa long term-relatio-
ner, hvor man udvikler sig i feellesskab, og hvor man "spiller
hinanden gode”, som han udtrykker det. En yderligere mulig-
hed for kunderne, der udspringer af samarbejdet mellem de
to, er at komme med til et besgg i Blasers unikke show room
i de smukke rammer p& Gisselfeld Kloster.

Man korer langt for kvalitet og store
oplevelser

Aktiv Fritid tilbyder kort sagt hele pakken. Brand, rammer,
passion, drgm, skydebane, finskyttekurser, rejser og event —
det er alt sammen muligheder i den sjeellandske forretning.
Fordi det netop skal vaere mere end et produktkab, men en
helhedsoplevelse inkl. kompetent radgivning, treening, ud-
dannelse og oplevelser at vaere kunde hos Aktiv Fritid:

- Det er derfor, kunderne kommer fra hele landet og besgger
vores forretning i Kege. Vi har selvfolgelig de bedste varer
pa hylderne fra grej til lystfiskeri, fodtej, udstyr, beklaedning
og udsegte produkter som Blasers rifler, geveerer og optik.
Men vi kan ogsé levere en komplet og unik ramme, der bade
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omfatter oplevelser, uddannelse og ikke mindst deltagelse
i et professionelt netvaerk med jaegere og erhvervsliv, siger
Jesper Ladegaard Nielsen, og afrunder:

- Vi er selv en del af det selvsteendige erhvervsnetvaerk Side-
BySide, vi gér p& alle mader all-in og ser netvaerk som en stor
veerdi og ekstra ressource. Vi vil gerne skabe noget unikt. Det
her er ikke hakket tomat p& dase, men en blue ocean-strate-
gi, der vil noget mere. Skabe en unik kebsoplevelse for kun-
den, udvikle mennesker og veerdier og tilbyde de allerbedste
produkter som Blasers jagtrifler og -geveerer. Og jeg kan kun
sige, at passionen er helt vildt vigtig som drivkraft. Uden den
gar det ikke.

Christian Lindberg

Jesper Ladegaard Nielsen

Vol #58 « Vinter 2019

Se mere pa www.aktivfritid.dk og www.blaser.de/en
Kontakt til indehaverne af Aktiv Fritid:

Michel Seidenfaden: jagt@aktivfiskeri.dk, tIf. 2814 3311,
Jesper Ladegaard Nielsen: jin@aktivfritid.dk, tIf. 2322 6111.

JAGT - FISKERI - FRITID - OUTDOOR - EVENTS

OM BLASER

Blaser udvikler og producerer bl.a. jagtrifler,
-geveerer og optik af den hgjeste kvalitet pa
markedet

Den tyskbaserede virksomhed er totalleverander
og eneste brand p& markedet med hele
riffelsaettet, optik, tilbbehgr, ammunition mv.,

og Aktiv Fritid i Kege forhandler alle ferende
Blaser-rifler og haglgeveerer. Fra Blaser R8
Professionel — der fas i over 1.5 mio. forskellige
kombinationer — og Blaser R8 Professionel
Succes til opgraderede, leekre vaben med f.eks.
treeskeefte — til de helt nye Blaser Ultimate-
modeller

Blaser har altid veeret kendt som det mest
modulaere system, og pa de nye Ultimate-
modeller kan man ogsa skifte skaefter, sa det er
muligt at customize sit vaben fuldsteendigt

Blaser regnes for markedets mest sikre og

innovative riffel — ogsa tilpasningsmaessigt,
og aftraek og praecision er helt i top. Blaser
er ekstremt sikker, fordi man ferst spaender
slagmekanismen, idet man afsikrer riflen

Vabnene er kompakte uden at afkorte piben,

og de omfatter bl.a. vekselpibesystem, let og
kraftig kaliber. Den aftagelige kikkert er monteret
direkte pa piben, og der er sadelmontage direkte
pa piben, hvilket @ger preecisionen. Fordelene

er bl.a., at det giver en ekstremt kompakt

riffel, som aldrig gar pa kompromis med riflens
kvaliteter, ndr man af- og pamonterer

Blaser har et suveraent aftreek on/off med
mulighed for at veelge forskellige aftreeksveegte
og et straight pull system. Man kan repetere fra
skulderen og fastholde sigtet, og der er tale om
den korteste lasegang pa markedet pr. individuel
kaliber. Blaser er desuden let og hurtig at skille
ad og samle igen, uden at man pa nogen made
gar pa kompromis med preecisionen

Blasers jagtgeveerer er desuden over de seneste
ar ogsa blevet markedsledende i High End-
segmentet
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Model Barcode, lys eg
med sideparti

Modellen er designet af
Lars Vejen. Facadedo-
ren fas ogsa i mark
eg, mahogni eller teak
og som malet. Deor-
grebet er Randi-Line
Nordic af Lars Vejen.

Se flere modeller pa
www.jetrae.dk

JE-TRAE
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VAHLE D]
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Firearms and ammunition can only be sold to permit holders.
Fig. shows firearm with optional extras. & BLRSER | BRANDMARK ©2019

Simply Better Shooting
R8 Ultimate

The R8 Ultimate sets a new standard in terms of functionality and design. The two-piece
ergonomically designed thumbhole stock ensures a completely relaxed shooting position,
as well as optimal control of the rifle when firing. With the newly developed, modular
stock options, the R8 Ultimate and the R8 Ultimate Silence are exactly tailored to your
individual needs.

More information: www.blaser.de

Blaser Blaser Group ApS « Tel. 5631 5735
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