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NY PURUS LINE

Banebrydende design og fabriksmonterede fordele

PURUS Line ger op med vanetaenkningen og bygger fleksibiliteten ind i designet:
Installateren skaerer ganske enkelt flangerne til pa stedet, og s kan aflobet valgfrit installeres

pa fire forskellige méder. Endda med en ekstraordinaer lav byggehejde for et afleb med

vandlas — kun 85 mm!
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Suveraen lgsning — helt ned i detaljen

PURUS Line ger det ikke alene nemmere for installateren, men ogsé tryggere for kunden.
Aflobet placeres altid optimalt, holder test og er forsynet med en delbar vandlas, der nemt
tages op til rengering. PURUS Line leveres med alt monteret fra fabrikken og med det

hele med i pakken — bag- og sideflanger, rist, udlabshus og vandlas.
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https://www.purus.dk/purus-line-linieafloeb/
https://www.purus.dk/purus-line-linieafloeb/

" PURUS Line
- Sikker installation. g
Stor fleksibilitet. ~ R{

Professionel kvalitet til en
konkurrencedygtig pris. |
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Se mere pa www.purus.dk eller P U R U S
hor mere pa telefon 4616 1919


https://www.purus.dk/purus-line-linieafloeb/
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Montana Free er skabt til forandring.
Seet dit maerke. Skab dit rum.
Fortael nye historier.



https://www.montanafurniture.com/da

¢ <

ULF Bolighus - 9200 Aalborg SV - +4598 18 49 00 - www.ulfbolighus.dk


https://www.ulfbolighus.dk/
https://www.ulfbolighus.dk/
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Vi skaber rum til arbejde

Gode kontorlgsninger handler ikke kun om plads — men om, hvordan pladsen bruges. Vores skilleveegge
gor en maerkbar forskel i hverdagen: mindre stgj, bedre fokus og et kontor, der fungerer for flere.
Med vores modulopbyggede skilleveegge bestemmer du selv, hvordan din arbejdsplads skal indrettes.
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Din partner indenfor Skillevs

RI(SP

Lgsningen vokser med din forretning — og far du brug for flere veegge, kan de nemt
tilfgjes i forleengelse af de eksisterende. . .
Kontakt os i dag for gratis opmaling og et uforpligtende tilbud pa tif. +45 31 17 11 44. ViwaAkustik.dk
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MORTENS KRO STARTEDE SOM EN
BARNEDROM. | DAG RUMMER DEN
BADE GOURMETRESTAURANT OG
LUKSUSHOTEL

Allerede som syvarig inviterede Morten Nielsen geester
tilmiddag. | dag star han bag Mortens Kro i Aalborg, hvor
gourmetmad, luksussuiter og personligt vaertskab mades.

SKAGEN SALMON HAR SLAET D@RENE OP
TIL ET MARKANT ANDERLEDES OG MERE
SKANSOMT LAKSEOPDRAT

Skagen Salmon har skabt et landbaseret lakseopdraet med
fokus pa kvalitet, dyrevelfeerd og skdnsom produktion.

Her opdreettes laksen under kontrollerede forhold fra seg il
feerdig fisk.

ET HELT NYT WHISKYUNIVERS
BYDER PA SJALDNE AFTAPNINGER,
KURIGSE INVESTERINGER OG
KOMPROMISLASE FLASKER

Tonny Nielsen og Henrik Lund star bag Nordic Cask
Company, hvor passionen for skotsk whisky forenes med
sjeeldne aftapninger, investeringer i whiskyfade og eksklusive
oplevelser.

FRA TIVOLIS FARVER TIL DEN
INTERNATIONALE KUNSTSCENE
Henrik Godsk har skabt sig en plads pa deninternationale
kunstscene med sine karakteristiske vaerker. Her forteelles
om hans kunstneriske rejse, passionen for maleriet og
arbejdet med litografier.

FRA FAMILIEARV TIL FREMTIDENS
VARME

Siden 1973 har HWAM forenet dansk design, handveerk og
moderne teknologi. Stefan Hvam Pedersen viderefarer idag
virksomheden og dens visioner, mens hans sgster Maibritt
bidrager til at fastholde og formidle de idéer og forteellinger.

KUNSTEN AT SKABE EN HELHED

120 &r har Kristian Torp forenet arkitektur, design og
handvaerk hos TORP designhaus. Her er sansen for detaljen,
det gode handveerk og steerke relationer icentrum.

FRA DANSK DESIGNS GULDALDER
TIL EN BAREDYGTIG SAMTID - VOLA
STAR DISTANCEN

Siden 1968 har VOLA staet for tidlast dansk design.
Gennem Birthe Tofting forteelles historien om designarv,
baeredygtighed og kvalitet, der holder i generationer.

PA ET SARLIGT STED B@R MAN SKABE ET
SARLIGT STED

Hos KAARK tager arkitekturen udgangspunktinaturen,
stedet og langtidsholdbare materialer. Gennem seerlige
projekter viser tegnestuen, hvordan baeredygtighed og
arkitektonisk kvalitet gar hand i hand.
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INSPIRERENDE
FORTALLINGER &
OPLEVELSER TIL
EFTERARET

I VOL. Magazine #81inviterer vi digindenfor ien verden
af inspirerende forteellinger, speendende mennesker og
nye perspektiver. Du kan gleede dig til at ga pa opdagelse
i alt fra gastronomiske oplevelser og fascinerende kunst
til tidlest design, arkitektur og innovative idéer. Vi mader
passionerede mennesker, der har gjort deres dramme

til virkelighed, og virksomheder, der med respekt for
traditionerne ter teenke nyt og forme fremtiden.

Safind et hyggeligt sted, leen dig tilbage, og lad dig
inspirere af efterarets mange forteellinger.

God forngjelse og god laeselyst!

Med venlig hilsen

Jesper S. Kjeer

STENSTROMS.COM
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MORTENS KRO STARTEDE
SOM EN BARNEDR@M.

| DAG RUMMERBREN BADE
GOURMETRES”

OG LUKSUS

FOR MORTEN NIELSEN HAR DET ALTID HANDLET OM
PASSION. SOM KOK HAR HAN VUNDET FLERE PRISER OE
HADERSBEVISNINGER, HAN STAR BAG DEN ANERKENDTE
MORTENS KRO I AALBORG, OG SA UDLEVER HAN SIN DROM.
EN TING HAR DOG ALDRIG ANDRET SIG.

Tekst: Kathrine Gade Foto: Mortens Kro
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"Mortens Kro er skabt af en eerlig og keerlig passion for bade
branchen og veertskabet.”

Sadan fortaeller Morten Nielsen, der er kok, restaurater og
indehaver af gourmetrestauranten Mortens Kro i Aalborg.

Mortens Kro startede ellers et mere beskedent sted og abnede
for forste gangiforeeldrenes dagligstue. Her inviterede en syvarig,
spirende kok venner, naboer og familie til middag. Pengene matte
han dog opkreeve pa forhand, s& han var sikker pa, at de kunne
straekke sig til en tur i Brugsen.

Barnedrommen bliver til virkelighed
Efter middage i foreeldrenes dagligstue uddannede Morten

Nielsen sig til kok og arbejdede i Luxembourg, inden han vendte
tilbage til Danmark og blev kekkenchef pa Rold Storkro.
11996 vandt han titlen som Arets Kok.

"Det var det, der gav mig rygstadet til at sege dremmen om at abne
min egen restaurant,” forteeller Morten Nielsen.

Aret efter &bnede Mortens Kroi Aalborg. Navnet holdt han fast i.

"Det var meget naturligt at holde fast i barnedremmens navn,”
uddyber han.

Vol#81-Efterar2026 1B



En bevidst nordjysk underdrivelse

Den prisvindende kok forteeller dog, at navnet gennem arene har
givet anledning til en del positive overraskelser. Flere forestiller sig
nemlig en mere traditionel landevejskro med bade bindingsveerk
og stratag.

| stedet mader de en moderne gourmetrestaurant midt i Aalborg,
hvor veeggene prydes med pangfarver, og den personlige
indretning far frit spil.

"Vi har nogle gange kaldt det en bevidst nordjysk underdrivelse,”
fortaeller Morten Nielsen grinende.

Det betyder dog ikke, at Mortens Kro stér stille. Tvaertimod.

"Vihar veeret tro mod vores koncept og vores historie, men deter en
del af vores DNA, at vi hele tiden gerne vil udvikle os,” forteeller han.

Vzertskabet gor forskellen

| 2019 slog Mortens Kro derene op til seks suiter med hvert sit
unikke praeg og sin egen indretning.

"Det var en drem for os, fordi det fuldendte hele historien omkring
Mortens Kro,” forteeller Morten Nielsen, der laenge havde oplevet
eftersporgsel pa netop overnatningsmuligheder.

Pa boutiquehotellet bliver der keelet for bade kunsten og
gaesterne. Ved ankomsten bliver gaesterne derfor vist til rette og
far en personlig introduktion til alt fra pejs til musik og lys. Flere af
suiterne har desuden eget spa, og hver morgen serveres frisklavet
morgenmad og nyspejlede eeg privat i suiten.

"Det, der skiller os ud, er personligheden, servicen og veertskabet.
Vitager hand om geesten og felger dem hele vejen til ders.”

Det personlige veertskab er ogsa en af arsagerne til, at Mortens
Kro gennem arene har opbygget et stort stampublikum.

“VILEVER IKKE AF, AT FOLK KOMMER
EN GANG. VILEVER AF, AT DE KOMMER IGEN,”

Slar Morten Nielsen fast.

16  \oi#si-Efterar2026







Klassisk fransk med nordisk twist

Siden Mortens Kro abnede for snart 30 &r siden, er interessen
for de danske traditioner og maltider vokset langt ud over landets
greenser.

"Jeg har veeret utrolig taknemmelig og glad for den udvikling, der har
vaeret i dansk gastronomi. Det har veeret en fantastisk rejse at fé lov
til at vaere med p4,” forteeller Morten Nielsen.

Pa Mortens Kro tager maden udgangspunkt i det klassiske
franske kakken, men med et lokalt og nordisk twist.

Menuen skifter syv-otte gange om aret og felger altid arstidernes
ravarer. Det betyder ogs3, at tilbagevendende geester kan opleve

noget nyt, hver gang de besgger restauranten.

Til frokost serveres moderne luksussmerrebrad, men én ravare
gar ofteigen.

"Vi har neesten altid jomfruhummer fra Laesa pa menuen.”

Se mere pa: mortenskro.dk
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Glad, stolt og forngjet
Mange vender tilbage til Mortens Kro ar efter ar.

| de sidste weekender op mod jul bliver restauranten fyldt med
musik, underholdning og dans, nar virksomheder og selskaber
samles til julefrokost.

"Vi gor meget ud af at skabe de helt perfekte rammer. Samtidig bliver
det et afbreek fra hverdagen.”

Nytarsaften er ligeledes blevet en klassiker med middag, musik,
dans og fyrveerkeri. Her er malet at skabe en hel aften, hvor
gaesterne ikke skal bryde op ved midnat eller fortseette festen et
andet sted hen.

"Som restaurater bliver man bade glad, stolt og forngjet, nar man
kan se, hvordan folk danser rundt, smiler og hygger sig. Det er

billedet pa, at de har haft en fantastisk aften.”

Og sadan er det ofte pa Mortens Kro.

MORTENS KRO

RESTAURANT & BOUTIQUE HOTEL


https://mortenskro.dk/
http://skagensalmon.com
http://mortenskro.dk
http://mortenskro.dk
https://storageandshelves.com/

MODULAZRT REOLSYSTEM

The B OX Byeg din reol, modul for modul.

Vi szelger til bade private og erhveryv, og vi hjeelper dig gerne i mal med gratis 3D-visualiseringer, sa du kan se din feerdige Igsning.

The Box reolsystem er et tidlgst, langtidsholdbart alternativ til markedets klassiske modulsystemer.

storageandshelves.com + 453119 99 38

Storage Shelves


https://storageandshelves.com/

SKAGEN SALMON
HAR SLAET D@RENE OP TIL
ET MARKANT AN DERLEDES
OG MERE SKANSOMT
LAKSEOPD MT f_. : _;_ :

DRIVER INNOVATIVT LAKSEOPDR/‘ET PA LAND, MEN DET ER ALLIGEVEL
IKKE KUN HER, AT SKAGEN SALMON SKILLER SIG UD.

Tekst: Kathrine Gade Fotos: Kasper Hesselholt
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Foto: Csaba Labancz

Foto: Kasper Hesselholt

Den farste afgarende forskel ved Skagen Salmon er selvfglgelig,
at laksen er opdraettet pa land. Den del er let at fa gje pa, men
virksomheden vil mere end det.

"Vores vision er at lave et hgjkvalitetsprodukt, sa baeredygtigt som
overhovedet muligt,” forteeller administrerende direkter i Skagen
Salmon, Jacob Veiss.

Han har siden 2024 stéet i spidsen for deninnovative lakseproducent,
der satser pa et markant anderledes opdraet bade i produktionsform,
baeredygtighed og tilgang til abenhed.

Fadttil beeredygtighed
Hvor mange negative miligkonsekvenser ved lakseopdraet kan vi
egentlig fierne, undga eller minimere?

Den grundtanke er Skagen Salmon bygget pa.

22
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"Skagen Salmon og landbaseret fiskeopdreet er opstaet ved at kigge
pa, hvad der ikke fungerer ved den traditionelle made at opdraette laks
pa,” forteeller Jacob Veiss.

Han slar dog hurtigt fast, at det for Skagen Salmon ferst og fremmest
handler om at skabe et produkt i absolut hajeste kvalitet.

"Vier fadt til beeredygtighed. Det er det, det handler om. Men vier ogsé
grundlagt af pragmatikere og er enige om at seette kvaliteten forst,”
forteeller han.

Blot f& hundrede meter fra Skagerrak og i vand derfra opdreettes
laksen i recirkulerende, lukkede anleeg, hvor den vokser langsomt
fra sma aeg til store fisk over to ar. Feerden falger fiskens naturlige
udvikling fra ferskvand til saltvand.

"Nar man har kontrolleret miliget, kan man ogsa styre andre ting,
som for eksempel stramforhold, og dermed simulere mere naturlige
forhold. Og det giver bare et andet produkt.



Skansomt opdraettede laks

Produktet er dansk, landbaseret og skaner havmiljget. S& nemt
opsummerer Jacob Veiss Skagen Salmon.

Opdraetsmetoden skal beskytte bade miljg, fisk og forbruger.
Derfor pumpes restprodukterne direkte hen til naboen pa den
anden side af vejen. Et biogasanleeg, der producerer energi til
sma 400 husstande. Ogsa resten af produktionen er taenkt ind i
kredslgbet, s& overskudsvarme fra anleegget bruges til fiernvarme
i Skagen.

"Vi har heller ikke sygdom inde i systemet. Sé der er ingen grund til at
bruge antibiotika,” forteeller Jacob Veiss.

Det er netop en af fordelene ved det landbaserede opdreet.
Nar laksen vokser i et lukket system, kan bade vand, affald og
forholdene omkring fisken kontrolleres.

"Der kan geres noget godt bade for produktet, kvaliteten og
havmiljoet.”

Renere smag, renere udtryk

Samtidig fremhaever Jacob Veiss, at Skagen Salmonikke vil veere et
formynderisk foretagende. | stedet vil de gere opmeerksom pa,
hvad mulighederne er.

"Vi vil gerne vise, at det faktisk ikke er sa darligt at fa noget fisk, der er
dansk. Det er jo sundt. Og samtidig kan vi slé lidt pé& trommen for, at det
faktisk kan gares pa en mere beeredygtig made. Det er vi faktisk rigtig,
rigtig gode tiliDanmark.”

Visuelt ser laksen ogsa anderledes ud.

"Denerenlille smule mere teet og far lidt mere muskel,” fortaeller Jacob Veiss
omlaksen, der ogsa fremhaeves for sin smagskvalitet og faste struktur.

"Man f&r sédan en renere smag og et renere udtryk,” lyder det.

Laksen har samtidig et lavere fedtindhold og en hgjere andel af omega-
3-fedtsyrer sammenlignet med traditionelt opdreettede laks.

"Den faste struktur giver en lettere spiseoplevelse, fordi laksen ikke er
neer séfed.”

”Lad os veere abne omkring det”

Skagen Salmon har valgt at sla derene op for bade branchen
og offentligheden. Derfor tilbyder de guidede rundvisninger
hver uge med dygtige og dedikerede guider, som kan kabes via
turistforeningen Toppen Af Danmark.

"Den historie, vi forteeller, er ikke pyntet. For at den skal have
trovaerdighed, er det en god ting, at man kan se det med sine egne gjne.”

Turenfolger rejsen fralakseaeg pa omtrent 0,2 gram tilen fuldvoksen
laks og kommer bade forbi de store tanke, avancerede systemer og
glinsende fisk. Derudover sarger en nyetableret butik for, at du kan
tage en smule af smagsoplevelsen med hjem.

Det er envigtig del af den made, Skagen Salmon vilkommunikere péa.

"Lad os veere abne omkring det. Det skal gennemsyre 0s,” lyder det fra
Jacob Veiss.

Foto: Kasper Hesselholt

Foto: Kasper Hesselholt
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Foto: Kasper Hesselholt

Feelles succes
Den abne tilgang geelder ogsa uden for anleegget.

"Vi haber jo simpelthen sédan, at vores konkurrenter har succes,”
forteeller Jacob Veiss.

Selvom det lyder en smule atypisk, handler det for ham om at
skabe et storre, faelles fokus pa landbaseret lakseopdraet. Det ser
han som en feelles opgave, hvor viden og erfaring skal deles pa
tveers af branchen.

"Vi vil gerne dele viden om produkter og de initiativer, vi foretager.
Sa vi i faellesskab som gruppe af producenter, fiskehandlere og
fiskehandlerforeninger far noget feelles erfaring, som kan gere 0s
steerke.”

Fiskehandlerne spiller en seerlig rolle som Skagen Salmons talerar
ud mod forbrugerne.

"De har den faglige viden til at forklare, hvad det er for en laks, de
star med. Der er de jo endnu dygtigere, end vi eller jeg er,” forteeller
Jacob Veiss.

24
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Foto: Jesper Rais

Men samarbejdet stopper ikke her.

Ogsa andre salgskanaler, der deler Skagen Salmons veerdier,
er uundveerlige samarbejdspartnere. Det geelder blandt andre
Salling Group, hvor laksen seelges i Fotex, Bilka og Netto i
samarbejde med Skagen Food-brandet, ligesom online salg
gennem eksempelvis Kystfisken.dk er en vigtig del af at n& ud til
forbrugerne.

For Skagen Salmon handler det derfor om at sta steerkere
sammen pa tveers af veerdikeeden og om hele tiden at udvikle sig.

"For os handler det ikke bare om at have en salgskanal. Det handler
om at finde samarbejdspartnere, der deler vores vaerdier omkring

kvalitet, beeredygtighed og udvikling i branchen.”

"De samarbejder er helt afgarende for, at vi kan lykkes.”

SKAGEN
SALMON

Semere pa: skagensalmon.com


http://skagensalmon.com
http://skagensalmon.com
http://skagensalmon.com
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ET HELT NYT WHISKYUNIVERS
BYDER PA SJALDNE
AFTAPNINGER, KURIOSE
INVESTERINGER

OG KOMPROMISLOSE FLASKER

HAR DU NOGENSINDE DRAMT OM AT EJE DIT EGET WHISKYFAD?
WHISKYENTUSIAST TONNY NIELSEN, VINHANDLER OG SOMMELIER HENRIK LUND
ER SPRUNGET UD I ET FALLES WHISKYEVENTYR, OG DU ER INVITERET MED PA HELE

REJSEN.

Tekst: Kathrine Gade Fotos: PhotoCare
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Tonny Nielsen er typen, der ngrder helt vildt, nar noget ferst har
fanget hans interesse. Han er udpraeget whiskyentusiast, og det
har i lebet af &rene bade bragt ham til Skotland og til destillerierne
ad flere omgange

"Det, der forst og fremmest gar whisky szerligt, er historien. Whisky er
blevet lavet i Skotlandilangt over 400 &r,” forteeller han og uddyber, at
det netop er derfor, produktet er blevet perfektioneret.

Fascinationen er nu blevet til et forretningseventyr, og Tonny Nielsen
har startet Nordic Cask Company sammen med vinhandler og
sommelier Henrik Lund.

Det perfekte a2gteskab

Hos Nordic Cask Company er de seerligt optaget af single malt
whisky, hvilket betyder, at spiritussen kommer fra et og samme
destilleri. Derudover beskaeftiger de sigmed single cask whisky, som
kommer fra ét enkelt fad.

"Det gar jo, at det bliver voldsomt spaendende og eksklusivt,” mener
Tonny Nielsen.

Nar der er tale om enkeltfadsaftapninger, betyder det samtidig, at
der ikke blandes vand i produktet. Naturlig fadstyrke kaldes det.

"Det er superlaekkert, og sa kan whisky veere langt mere nuanceret
end mange andre spiritustyper. Det synes jeg er fascinerende.
Der er over 130 destillerier i Skotland, og hvis man er rigtig god til at

smage, sa kan man identificere destilleriets karakter.”

De mange smagsnoter kraever dog en form for segteskab mellem
den sprit, der kommer fra destilleriets produktionsapparat, og sa det
fad, den bliver heeldt pa.

"Det perfekte aegteskab ligger mellem 12 og 18 &r. Det er der, hvor sprit
og fad mades pd en made, hvor du stadig kan smage begge dele.”

Kurigst og kompromislost

Whisky er nok en af de mere kurigse investeringer, forteeller
Tonny Nielsen om en af Nordic Cask Companys fem grundpiller:
Réadgivning omkring investeringer i whiskyfade.

"Men det er en af de ting, der helt klart ligger péa top-ti-listen over det,
der erinteressant at investere i. Det giver et godt afkast,” vurderer han.

"Vikan fa fati de interessante fade. Er det rene investeringer, sa finder
vi selvfalgelig fade, der passer til det. Er man mere typen, der synes,
det er sjovt at folge fadet, kan man komme over og besgge det, smage
og veere helt mediprocessen.”

Men man behgver ikke ngdvendigvis investere i et helt fad for at
blive en del af whiskyeventyret. Det andet ben i forretningen kalder
de fadandele.

"Whisky er noget helt unikt, man sidder med. Du far en personlig
relation til din investering eller din fadandel.”
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COLLECTIO
LYNELISH
13 VEARS OLD
SINGLE CASK

Den forste andelsflaske tappes

Firmaets forste andelsflaske skal snart tappes og er en 13 ar
gammel Glen Moray bourbon barrel pa 59,60 %. En sofawhisky,
som Tonny Nielsen kalder den, fordi den er sa let at drikke. Nogle af
Nordic Cask Companys fade skal ogsa flaskes med egne etiketter
pa og kommer til salg pa webshoppen.

Derudover har de faet agenturet pa Single Cask Nation i Danmark,
som er en uafheengig aftapper i USA.

"Vi har lige féet den farste sending med syv fantastiske whiskyer. Det
erigen single cask og fadstyrke whisky. Udvalgt af nogle af de bedste
i branchen og superhgj kvalitet.”

"Jeg var imponeret over, hvor godt de her flasker smagte. Og sa var
detjo til rimelige priser,” forteeller Tonny Nielsen.

Eksklusive oplevelser

Kompromislgs kvalitet er en klar rad trad, hvis man sparger Tonny
Nielsen. Og til foraret tager foretagendet afsted pa den forste
eksklusive tur og besager destillerier pa blandt andet Islay, hvor

NORDIC CASK COMPANY

PREMIUM CASK OWNERSHIP & INVESTMENTS
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turen gar forbi Ardbeg. Et destilleri, Tonny Nielsen personligt
breender meget for, ligesom han ger for raget whisky.

"Sa bor vi ogsa et par dage i Edinburgh for at besage warehouset
og smage fadene. Hvis der er nogen, der er interesserede i
investeringer, sa& kan man ogsa komme til at smage pa noget
forskelligt der.”

For whiskyconnoisseuren og vinhandleren handler det dog
om mere end sjeeldne aftapninger, kurigse investeringer og
kompromislase flasker.

"Jeg er nok mere entusiasten i det her, og Henrik er nok mere
ivaerkseetteren og forretningsmanden, men han har set det samme
i whisky, som jeg ogsé har.”

Ogdeter?

"Der er en fantastisk kultur omkring whisky. Det er folk, som stille og

roligt seetter sig ned og nyder whisky og vaerdsaetter det handveerk,
som har ligget i det.”

Se mere pa: nordiccaskcompany.dk


https://nordiccaskcompany.dk/
https://nordiccaskcompany.dk/
http://skagensalmon.com
http://nordiccaskcompany.dk
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FRA TIVOLIS FARVER TIL
DEN INTERNATIONALE
KUNSTSCENE

[ SINUNGDOM STOD HENRIK GODSK OG MALEDE TIVOLIFACADER
OG KARRUSELDELE MED SIN FAR. HANS KUNSTNERISKE UDTRYK
HAR SIDEN FORT HAM HELT UD PA DEN INTERNATIONALE KUNST-
SCENE. HENRIK GODSKS VARKER ER FARVERIGE, GEOMETRISKE OG
SANSELIGE. DE INDKAPSLER REJSEN FRA LARLING [ ET OMREJSENDE
TIVOLI TIL VIRKET SOM ANERKENDT KUNSTMALER. BAG DE FARVE-
RIGE SKIKKELSER GEMMER DER SIG SPOR AF MODERNISMENS
KUNSTTRADITIONER, SAMTIDIG MED AT HENRIK GODSK @NSKER
AT LADE DET MENNESKELIGE AFTRYK TRADE FREM | SINE VARKER.

Tekst: Leane Khoshaba Fotos: Samuel Kanu
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Henrik Godsk beskriver sig selv som syvende generation i en
rejsendes sleegt. En baggrund, der er vigtig for forstaelsen af hans
kunst og deninspiration, der ligger bag.

Henrik Godsk er vokset op i et omrejsende tivoli. En tilvaerelse, han
selv beskriver som en "dansk subkultur’,og som han farst forlader
som 23-arig. En stor del af sin ungdom bruger han derfor pa at
male facadepartier til karruseller og boder i familiens tivoli.

"Fra da jeg var helt lille, startede jeg simpelthen med, som det mest
naturlige i hele verden, at male. Fra jeg var syv ar, var jeg med i
veerkstedet med min bedstefar og min far,” forteeller han.

Det var her, Henrik Godsk begyndte at blande maling, arbejde med
geometriske former og beskeeftige sigmed grundfarverne, somer
karakteristiske for tivolisestetikken.

"Det var min indgang til det med at arbejde med visuelle udtryk,”
forklarer Henrik Godsk.

Mange éar senere er det tydeligt, hvordan hans kunstneriske
begyndelse iungdommen har sat sit praeg pa de veerker, der i dag
er kendt verden over.

Etindtrykiudtrykket

| dag er de store facadepartier skiftet ud med leerreder, og det
gamle vaerksted er skiftet ud med et atelier. Det ligger i Nordjylland,
hvor Henrik Godsk i dag er bosat.

"Man kan sige, at jeg har haft en anderledes indgang, fordi jeg er
startet hands-on. Jeg har leert ved at eksperimentere, lzert at blande
farver, lzert at teenke pa komposition, og sa derigennem kom jeg ind
i kunstens verden,” forteeller han.

Selvom opvaeksten i familiens tivoli har haft stor betydning for
Henrik Godsks kunstneriske udtryk, henter han ogsa inspiration
franogle af de helt store navne i den tidlige modernisme.
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"Da jeg kommer i teenagealderen, oplever jeg, at der er noget, der
hedder moderne kunst. Dem, jeg plejer at naevne, er Picasso og
Modigliani,” siger han.

Med rgdder i tivoliets farverige folkekultur og inspiration fra
modernismens store kunstnere har Henrik Godsk udviklet sit eget
karakteristiske billedunivers.

I dag er hans kunst kendetegnet ved levende farver og figurer, hvor
stramme kompositioner mader organiske former.

Det maskinelle og menneskelige

Hans portraetlignende veerker skildrer androgyne menneske-
skikkelser, der befinder sigi spaendingsfeltet mellem det abstrakte
og det figurative.

"Jeg opfatter mig selv som bade en figurativ maler og en meget
formalistisk, naermest abstrakt maler. Nar man ser mine veerker
pa afstand, heenger de forskellige elementer sammen. De
repreesenterer en figuration, man kan genkende. Men nér man
kommer teet pé, kan man se, hvordan hvert felt har sin egen tekstur,”
forklarer Henrik Godsk.
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De menneskelige skikkelser opbygges af markante farvefelter,
skarpe linjer og forskellige teksturer. Bag det karakteristiske
udtryk ligger en arbejdsform, hvori Henrik Godsk forener det
maskinelle med det menneskelige.

"Der, hvor felterne neermest mades, er der nogle gange en meget
stringent penselfering. Det bliver maskinelt. Samtidig vil den flade,
de stader ind pa, have en handholdt linje. Der, hvor de mades,
skabes der vibration,” uddyber han.

Nar man kommer teettere pa veerket, kan man dog ogsa opleve,
hvordan de forskellige teksturer og overflader traeder frem og
afslarer det menneskelige aftryk bag penselstragene.

"Jeg er faktisk utroligt optaget af, at de her malerier repraesenterer
en form for menneskelig preesens. Jeg mener, at jeg er et menneske,
som sanser og er til stede, og man kan se den her tilstedeveerelse,
nar man kommer teet pa laerredet,” forteeller Henrik Godsk.

Pa afstand fremstar veerkerne naesten grafiske i deres praecision.
Men ser man dem taet p4, vil man opleve en sanselig stoflighed
med synlige penselstrag og ujeevne overflader, der afslarer spor
af kunstneren selv.



Eleonora and the Blue Notebook, 2025
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Et virtuelt mode bringer international
anerkendelse

| 2016 kommer Henrik Godsk i kontakt med den australske
kunstner Jordy Kerwick via Instagram. Gennem bekendtskabet
bliver Henrik Godsk inviteret til at udstille sine veerker pa et gallerii
Sydney, som Jordy Kerwick samarbejder med.

Udstillingen i Sydney veekker opmeaerksomhed og bliver
springbreettet til Henrik Godsks internationale karriere. Historien
illustrerer samtidig, hvordan kunstneriske forbindelser kan opsta
péatvaers af landegraenser i en digital tidsalder.

"Séa begyndte det som ringe i vandet, og jeg fik ret hurtigt utroligt
mange tilbud,” fortaeller Henrik Godsk om den voksende interesse
for hans kunst blandt internationale kuratorer.

| dag er hanrepraesenteret af flere internationale gallerier,og hans
veerker udstilles i bade Europa, USA og Australien.

Tilbage pa hjemmebane

Efter mange &r med udstillinger primeert i udlandet vender Henrik
Godsk nu hjem til den danske kunstscene. For farste gang i seks
ar skal hans veerker igen udstilles i Danmark, nar Galleri Franz
Pedersen abner derene for en ny udstilling den 18. december
2026.

Det er noget, Henrik Godsk ser frem til.
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"Selvom det nu er mange ar, jeg har rejst rundt i store dele af verden,
sa gér det ogsa op for en, at man har en hiemmebane. Jeg gleeder
mig meget til at kunne sté i Danmark. Mange af de samlere, der har
samlet mine veerker, har jeg ikke kunnet sta over for pa en udstilling i
mange ér,” forteeller han.

Samtidig har Henrik Godsk bevaret kontakten til det danske
publikum gennem webshoppen Nordic Edition.

Nordic Edition er et kurateret kunstunivers for kunstentusiaster og
samlere, der blandt andet forhandler et udvalg af Henrik Godsks
litografier. En grafisk kunstform, hvor vaerkerne fremstilles gennem
en seerlig trykketeknik.

Henrik Godsk arbejder nemlig ogsa med litografier, hvilket giver
ham mulighed for at udforske sit kunstneriske udtryk fraen anden
vinkel.

Men for Henrik Godsk er kunsten ikke kun forbeholdt samlere
og kunstentusiaster. Den er for alle, der gnsker at fale noget og

engagere sig i kunsten.

Se mere pa: nordic-edition.com
Samt: henrikgodsk.com & gfranzp.dk (Galleri Franz Pedersen)

HENRIK GODSK


http://nordic-edition.com
http://nordic-edition.com
http://henrikgodsk.com
http://gfranzp.dk
http://henrikgodsk.com



http://barnhouse.dk

FRA FAMILIEARV TIL
FREMTIDENS VARME

DET BEGYNDTE TILBAGE 1 1973. DET VAR DET AR, HVOR
VAGN HVAM PEDERSEN TOG SPRINGET FRA SMED TIL
ENTREPREN@R. HAN VALGTE AT UDNYTTE SIN VIDEN

OG BRUGE SINE EVNER TIL AT FORME SIN EGEN FREMTID.
ET SAMARBEJDE MED EN DANSK M@BELDESIGNER

BLEV STARTEN PA IVARKSATTERDROMMEN, DER NU

HAR REALISERET SIG SOM HWAM BRANDEOVNE -
VARMELOSNINGER DER KOMBINERER DANSK DESIGN
MED MODERNE TEKNOLOGTI.

Tekst: Leane Khoshaba Fotos: HWAM A/S
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Stefan Hvam Pedersen viderefarer i dag sin fars virksomhed og
visioner, mens hans sgster Maibritt Hvam Pedersen bidrager til
at fastholde og formidle de idéer og forteellinger, der har veeret
en del af virksomheden fra begyndelsen. Begge er vokset op bag
kulissen og har derfor et indgaende kendskab til bade historien
og sortimentet.

Stefan Hvam Pedersen sidder som administrerende direkter,
hvor han seerligt har fokuseret pa at udbrede virksomheden
internationalt.

"Det med at fa udbredt os pa mange lande, fa skabt kendskab til
vores produkter og fa bygget noget distribution op, sédan at vi har
noget virkelig stabilt at sta pa,” forteeller han.

Imens sidder Maibritt Hvam Pedersen som marketing-
og messekoordinator, hvor hun isaer har sat sit preeg pa
virksomhedens grafiske udtryk og at formidle dens historie.

"Det, som jeg seetter pris pa, er at holde fast i de fordele og de
fortaellinger, vi forteeller om produkterne. Den grundtanke, som
produkterne startede med, bliver ved med at blive fortalt,” forklarer
hun.

"Det er en forngjelse at fa lov til at viderefare nogle gode ideer og
fede produkter. Og idéen om dansk produktion, det er noget bade
Maibritt og jeg braender for,” tilfgjer Stefan Hvam Pedersen.
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Dansk produktion som princip

HWAM har altid haft hovedseede i Harning sydvest for Aarhus.
Begge s@skende understreger, at netop den danske produktion
skal sta i centrum, nar det kommer til at skabe HWAMs
braendeovne. Her er hensigten ikke blot at holde produktionen i
Danmark af hensyn til kvaliteten. Stefan Hvam Pedersen forklarer:

"ldéen om at beskytte danske arbejdspladser og dansk produktion
det ligger os bare neert. For os er det en stor fordel, at man kan ga
ud og se tingene med det samme, og at der er et teet samarbejde
mellem medarbejdere i administration og produktion.”

Dansk produktion er et helt grundleeggende princip. For selvom
det er oplagt at folge lignende virksomheders stregm til udlandet,
betyder det mere for HWAM at bevare produktionen i Danmark.
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Made in Denmark

At veere konkurrencedygtig bade i Danmark og internationalt er
ogsa etled i HWAMSs vision om udvikling for virksomheden. Der har
man blandt andet fokus pa automatisering sdsom investeringer i
robotter og udvikling af teknologien i produktionen.

"Det er en interessant opgave at veere med til at automatisere og
pé den made bevare dansk produktion. | stedet for at udflage, som
mange andre har gjort, sa lad os da tage udfordringen, selvom det
har kostet hardt arbejde,” udtrykker Stefan Hvam Pedersen.

Og konceptet star netop steerkt pa grund af breendeovnenes
funktionalitet og aestetiske design. To forhold, som Maibritt Hvam
Pedersen udtrykker, gar handihand.



Forst kommer funktionen, sa folger designet med
Siden HWAMs begyndelse, har udviklingen af deres produkter
kart efter mgbeldesignerens ordsprog: farst kommer funktionen,
og sa folger designet med. Bade Stefan og Maibritt Hvam
Pedersen fremhaever, at det er afgerende at have et intuitivt
design og et produkt, som faktisk er enkelt i brug.

"Dit hverdagsbrug, det er jo ogsa design,” siger Stefan Hvam
Pedersen. Helt simpelt og til pointen.

Det er her, at fuldstaendig forbraending og luftstyring spiller ind.

Ved fuldsteendig forbraending skal der veere tilstraekkeligt ilt for,
at der kan frigives al den mulige varmeenergi, som braendslet
indeholder. Denne proces har HWAM automatiseret med et
luftstyringssystem, der er implementeret i deres braendeovne.

Hertil har HWAM udviklet SmartControl — en elektronisk styring,
der automatisk regulerer forbreendingen ved hjeelp af malinger
af ilt og temperatur. Via en app, som kan downloades til kundens
smartphone eller tablet, far man ekstra features til at betjene
breendeovnen. SmartControl sgrger automatisk for den optimale
kombination af ilt og temperatur, s kunden ikke selv behgver at
regulere lufttilfarslen manuelt.

HWAM har flyttet noget af ansvaret for forbraendingen vaek fra
forbrugeren. | stedet lader de braendeovnen hjaelpe med at finde
denrette lufttilforsel.

"Det er baseret pa vores fars tanke om at hjeelpe slutkunden med
at f& en optimal oplevelse. Sa det er vi ligesom dem, der har veeret
pionerer indenfor,” forklarer Stefan Hvam Pedersen.

Med forbreending og luftstyring pa plads, kan designet felge med.
HWAM samarbejder med danske mgbeldesignere. De har nemlig
oje for finesse og detaljer. Det giver deres breendeovne det stilrene
udtryk, man kan genkende fra den danske designtradition.

P& nuveerende tidspunkt har HWAM 13 braendeovnsserier i
maerket HWAM og seks serier i maerket WIKING — alle i hver sin
form men i mange varianter. Kunden kan derfor vaelge ud fra
gnsker for brug og udseende. For eksempel kan man vaelge
passende breendeovnshgjde, om de skal have stenbekleedning,
glaslager, SmartControl, haenge pa vaeggen og meget mere.

Dansk produktion, dansk design og en automatisk forbreendings-
styring—Det er HWAMSs kerneveerdier.
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En varm velkomst til fremtiden
Dagen i dag kan man finde HWAMs breendeovne i flere dele af
verden. Omkring 90 procent af deres produktion bliver til eksport.
De internationale samarbejder er kun noget, som Maibritt og
Stefan Hvam Pedersen gnsker at styrke.

2019 blev 75 procent af virksomheden opkabt af Seguin, som har
veeret deres franske samarbejdspartner igennem mange ar.

"l dag har vi et rigtig godt internationalt samarbejde, hvor man kan
sige, at vi har synergi af hinanden,” siger Maibritt Hvam Pedersen.

HuUJarm

intelligent heat

Se mere pa: hwam.dk
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Det er maske netop ordet synergi, der bedst beskriver HWAM.
Det er samspillet mellem flere forhold, hvor den endelige effekt
er starre end hver enkel del. Det er design og energiteknologi.
Automatisering og handgribelig varme. International eksport og
dansk produktion.

Centralt for det hele star breendeovnen stadig og leverer den
samme falelse, som den har gjort siden 1973 og i generationer far
det: varme, hygge og noget at samles om.



http://hwam.dk
http://hwam.dk
http://skagensalmon.com
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til skarpe priser!

Professionel levering
Salg og produktion siden 1986

¢y, Varme-expressen

www.varme-expressen.dk



http://www.varme-expressen.dk/
https://www.varme-expressen.dk/
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KUNSTEN
AT SKABE EN
HELHED

[ 20 AR HAR KRISTIAN TORP
ARBEJDET FOR AT FORENE DESIGN
OG HANDVARK UNDER ET TAG. |
DAG ER DER VIND I SEJLENE HOS
TORP designhaus, MEN SUCCESEN
ER IKKE KOMMET AF SIG SELV.
FOR BAG DE GENNEMTANKTE
LOSNINGER LIGGER EN SARLIG
FILOSOFI, HVOR SAMARBEJDE OG
EN GOD RELATION TIL KUNDEN
ER MINDST LIGE SA VIGTIGE SOM
SANSEN FOR DETALJEN.

Tekst: Alberte Lund Knudsen Fotos: Anders Treerup
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https://torpdesignhaus.dk/

Blokhus, Aarhus, Silkeborg og Gilleleje. Pa blot én uge har Kristian
Torp veeret pa farten mellem projekter pa tveers af Danmark. For
selvom TORP designhaus har base i Aalborg, straekker virksom-
hedens arbejde med arkitekttegnede boliger, specialdesignet
inventar og komplette indretningslasninger sig i dag over hele
landet.

Meget har eendret sig, siden Kristian Torp tog springet som selv-
steendig for 20 ar siden. Men grundtanken bag virksomheden er
stadig den samme: At skabe en helhed.

For nar arkitektur, design og handvaerk mgdes, opstar muligheden
for at skabe noget, der raekker ud over det enkelte rum og den
enkelte lgsning. Og for Kristian Torp handler det ikke blot om at f&
materialer og detaljer til at spille sammen. Det handler i lige sa hgj
grad om menneskene bag.

Fra den forste idé til 20 ar med TORP designhaus
At Kristian Torp i dag arbejder med design, materialer og
handveerk, er ikke nogen tilfaeldighed.

Interessen har fulgt ham siden barndommen, hvor hans bedstefar
var mgbelsnedker. Alligevel begyndte karrieren et helt andet sted,
nemlig i tgj- og designbranchen.

Selvom turen siden gik videre til byggebranchen, var interessen for
design stadig en del af arbejdet. Her beskeeftigede KristianTorp

sig blandt andet med kakkener, gulve, klinker og andre materia-
ler til boligens indretning. P4 den made blev det et naturligt made
mellem hans interesse for design og fascinationen af det gode
handveerk. To interesser, der pa mange mader skulle vise sig at
blive grundlaget for det, han senere skabte.

Det var ogsa her, han fik gjinene op for nogle af de udfordringer,
der kunne opst4, nar design og handveerk skulle mades i praksis.
For selvom lgsningerne var tegnet og bestilt, var byggeriet ikke
nadvendigvis klar til montering, eller malene stemte ikke overens
med tegningerne.

Det blev afseettet for en idé: Hvad nu, hvis man samlede byggeri og
indretning under samme tag?

For 20 &r siden tog Kristian Torp derfor springet som selvstaendig
og begyndte at udvikle det koncept, der i dag kendetegner
TORP designhaus.

"Det, vi startede med for 20 ar siden, er ogsé det, vi ger i dag,”
forteeller Kristian Torp.

Selvom grundidéen er den samme, har virksomheden udviklet
sig gennem arene. Arbejdsgangene er blevet forfinet, kompe-
tencerne samlet og lgsningerne videreudviklet. Alt sammen med
ambitionen om at skabe sammenhasng mellem design, handvaerk
0g mennesker.
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At gore ethus til et hjem

Et kakken er sjeeldent bare et kakken. Et badeveerelse er mere
end fliser og armaturer. Og som Kristian Torp selv understreger, er
"en fodliste ikke bare en fodliste”.

For et hjem bestar af mere end de enkelte rum og lgsninger.
Materialer, belysning, funktioner og arkitektoniske detaljer skal
ikke blot fungere hver for sig, men ogsa i samspil med hinanden.

Det er netop i samspillet mellem de enkelte dele, at helheden
opstar. Og det er den helhed, Kristian Torp gennem de seneste
20 ar har arbejdet for at skabe.

Hos TORP designhaus arbejder indretningsarkitekter, designere,
projektledere og handveaerkere derfor teet sammen om at skabe en
naturlig sammenhzaeng mellem design og udferelse.

"Vivil ikke bare ngjes med det naestbedste. Vi vil have det bedste, og
det, der passer sammen,” forteeller Kristian Torp.

Det geelder bade de store linjer og de mindste detaljer. Hvordan
falder lyset p& materialerne? Hvordan mades gulv og veegge?
Og hvordan sikrer man, atinventaret ikke blot passer ind i rummet,
men faktisk er skabt til det?

Hos TORP designhaus kommer den tilgang ogsa til udtryk i virk-
somhedens eget kokken- og inventarbrand, hvor hver lasning
udvikles med udgangspunkt i den enkelte kundes gnsker og
behov.

"Det er ikke model fem, vi tager ind fra hylden, eller model fire. Det er
dit kekken, det er diitinventar, vi laver,” forklarer Kristian Torp.

Her er det med andre ord ikke hjemmet, der skal tilpasses
inventaret, men inventaret, der skal tilpasses hjemmet.

| virksomhedens design studio bliver idéerne mere handgribelige.
Her kan kunderne maerke materialernes forskellige overflader,
opleve farver og strukturer pa naert hold og se, hvordan de enkelte
valg pavirker det samlede udtryk.

For selv den mest gennemarbejdede tegning kan ikke altid
erstatte oplevelsen af et materiale i virkeligheden.
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Nar samarbejdet bliver en del af resultatet
En ting er at forestille sig sit drammehjem. Noget andet er at fare
idéerne udilivet.

Mellem de forste skitser og det feerdige resultat ligger nemlig en
lang reekke beslutninger, hvor bade praktiske og eestetiske hensyn
skal ga opien hgjere enhed.

Hos TORP designhaus er ambitionen derfor at samle projektets
forskellige faser i ét sammenhaengende forlgb. Fra den forste
dialog og de indledende materialevalg til byggeriet og den
nagleklare aflevering.

For Kristian Torp handler det blandt andet om at undga de
problemer, der kan opstd, nar mange forskellige aktarer skal
arbejde sammen om det samme projekt.

De fleste kender historierne. Maske fra en familiefadselsdag, hvor
samtalen falder pa et byggeprojekt, der ikke helt gik som planlagt.

"Man harer om projekter, der er géet galt. Dem har man alle sammen
hertom,” forteeller Kristian Torp.

Og netop den slags udfordringer har virksomheden gennem
arene arbejdet pa at forebygge ved at forfine sine processer og
skabe bedre koordinering mellem byggeriets forskellige faser.

Men selvom den praktiske koordinering er vigtig, er det ikke den
alene, der gor forskellen.

"Jeg kan godt lide ikke at kalde det et kunde-leverander-forhold,
men et samarbejde,” forteeller Kristian Torp.

For Kristian Torp er relationen til kunden mindst lige s& vigtig som
det feerdige resultat. Det handler om at lytte, sparre og udvikle
idéerneifeellesskab.
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"Vi betragter det naermest som vores eget hjem, nar vi gar i gang
med sédan et projekt,” fortaeller Kristian Torp.

Den samme tilgang geelder virksomhedens ngje udvalgte sam-
arbejdspartnere. Ogsa her laegger Kristian Torp vaegt pa at skabe
relationer, hvor alle arbejder mod det samme mal.

For et vellykket projekt handler ikke kun om, hvordan det ser ud,
nar arbejdet er faerdigt. Vejen dertil er mindst lige sa vigtig.

"Det er ikke nogen succes, at det er et flot design, hvis det ikke
bliver leveret til tiden, eller kvaliteten bliver darlig,” understreger
Kristian Torp.
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Netvaerk med udsigt til mere

De teette relationer bliver dog ikke kun skabt omkring tegnebordet.
For Kristian Torp opstar mange af dem ogsa pa landevejen, hvor
en anden stor passion kommer i spil: Cykling.

Gennem de seneste ar har Kristian Torp veeret aktiv i cykel-
netveerk, hvor en faelles interesse for sporten samler erhvervsfolk
patveers af brancher. Blandt andet gennem Veleta Business Club
i Jylland og Cycling Business Network i Kabenhavn.

"Jeg kan rigtig godt lide den made at netveerke pa. Det er lange
relationer,” fortaeller Kristian Torp.

Her er det ikke ngdvendigvis de hurtige aftaler, der er i centrum,
men muligheden for at mgdes om noget, man breender for.

Kilometer efter kilometer bliver der udvekslet erfaringer, vendt
idéer og skabt forbindelser, som med tiden kan udvikle sig til nye
samarbejder.

Og for Kristian Torp har det vist sig at veere en netveerksform,
der bade giver personligt og professionelt udbytte. En vaesentlig
del af virksomhedens forretning udspringer i dag af netveerk,
anbefalinger og kunder, der vender tilbage med nye projekter.

Maske begynder samarbejdet med et kakken. Senere bliver det til
enrenovering, et sommerhus eller en helt ny bolig.

Pa den méade er der maske ikke sa langt fra cykelturene pa lan-
devejen til arbejdet hos TORP designhaus, som man umiddelbart
skulle tro.

Begge steder handler det om at opbygge relationer, finde en
feelles retning og skabe noget, der rackker ud over det enkelte
projekt eller made.

Og maske er det netop her, den rade trad i Kristian Torps
fortaelling bliver tydelig.

For uanset om det handler om at skabe et hjem, udvikle et
samarbejde eller opbygge en relation pa landevejen, er det

sjeeldent de enkelte dele, der star steerkest alene.

Det er det, de kan blive til sammen. En helhed.

TR
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TORP
TR TR

designhaus
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Semere pa: torpdesignhaus.dk
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FRA DANSK DESIGNS
GULDALDER TIL EN
BAREDYGTIG SAMTID -
VOLA STAR DISTANCEN

SIDEN DE FORSTE VOLA-ARMATURER BLEV DESIGNET AF ARNE JACOBSEN 1 1968,
HAR DEN DANSKE VIRKSOMHED UDVIKLET SIG FRA EN JYSK ARMATURPRODUCENT
TIL ET INTERNATIONALT ANERKENDT DESIGNBRAND. MEN SELVOM VERDEN
KONSTANT ER [ UDVIKLING, ER GRUNDTANKEN BAG VOLA FORBLEVET DEN
SAMME: ET TIDL@ST DESIGN, DER SKAL KUNNE HOLDE | GENERATIONER.

Tekst: Stine Holm Laesge  Fotos: Toby Mitchell, Alex Wilson, Andrea Papini, Morten Koldby og VOLA

48  \oi#81-Eftersr 2026




"Ueg er rigtig stolt af at have veeret med til at bygge
VOLA op som et brand, der er anerkendt over hele
verdenen.”

Sadan forteeller Birthe Tofting, der gennem 41 &r har veeret en
del af VOLA. Som salgs- og marketingdirekter har hun spillet en
central rolle i at etablere virksomheden internationalt, og i dag er
hun ogsé direkter for ni af VOLAs udenlandske datterselskaber.
Hun har séledes veeret med til at viderefere den danske designarv
til nye markeder, uden at virksomheden har givet slip pa sine
oprindelige veerdier.

Et dansk designeventyr
"KV1 er én af de allerfarste. Den er virkelig smuk og meget
velproportioneret. Jeg har haft min i mange, mange, mange ér, og
jeg er glad for at se pa den hver dag,” forteeller Birthe Tofting om
VOLA-armaturet i sit eget hjem.

Det hele startede tilbage i &r 1968, hvor den jyske armaturfabrikant,
Verner Overgaard henvendte sig til den danske arkitekt, Arne
Jacobsen.

Overgaardside var at skabe et armatur, hvor rerene og de tekniske
installationer blev skjult i vaeggen, sé kun greb og udigb var synlige.
En nyteenkende tilgang til datidens badeveerelser, hvor synlige rar
ellers var en naturlig del af indretningen.

Samarbejdet resulterede i de forste VOLA-armaturer, der blev
udviklet i forbindelse med byggeriet af Danmarks Nationalbank,
som blev Arne Jacobsens sidste, store hovedvaerk. Her blev
grundstenen lagt til det karakteristiske formsprog, der stadig
kendetegner virksomhedenidag.

Birthe Tofting
Salgs- og marketingdirektor
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Modreaktion

"VOLA er et tidlast design, hvor der ikke er et
behov for, at der hele tiden kommer noget nyt”

| en tid hvor ressourceforbrug og produkters levetid er et stort
omdrejningspunkt, stiller VOLA sig selv forrest som et produkt,
der bevarer en filosofi om langtidsholdbarhed, hvor man gnsker at
skabe bevaringsveerdige og kvalitetsbevidste produkter.

"Vier en modreaktion péa forbrug og smid vaek,” understreger Birthe
Tofting.

Hos VOLA arbejder man ud fra princippet om Total Cost of
Ownership, hvor veerdien af et produkt ikke alene handler om
anskaffelsesprisen, men ogsa om dets levetid, vedligeholdelse og
mulighed for reparation.

"Hvis man kaber et VOLA-armatur, kan man have sit armatur
gennem hele livet,” forklarer Birthe Tofting.

Det skyldes blandt andet, at virksomheden fortsat leverer
reservedele til sine modeller — helt tilbage til de ferste armaturer
fra 1968. Produkterne er nemlig udviklet, s& nye tekniske
komponenter kan anvendes i eldre armaturer. P4 den made kan
funktionaliteten falge med tidens krav, uden at hele produktet skal
udskiftes.

Men for Birthe Tofting handler langtidsholdbarhed ikke
udelukkende om teknik og materialer. Det handler ogsd om
den folelsesmaessige relation, der kan opsta til et design, som
folger mennesker gennem livet. Hos VOLA oplever de, at unge
boligkabere bygger videre pa den seerlige relation til VOLA
armaturerne, de har fra deres foraeldres eller bedsteforaeldres
hjem. Ligeledes oplever virksomheden, at unge boligkgbere
veelger at f& renoveret eksisterende VOLA-armaturer i stedet for
at udskifte dem, nar de overtager en aldre bolig.

Pa den made bliver designet ikke blot bevaret, men det far
mulighed for at felge med ind i en ny generation.

”Pa den made bliver kundens investering holdt ved
lige og beskyttet. Og med et tidlest design er det
ogsa aestetisk holdbart.”
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Et design, der ikke larmer

VOLAs karakteristiske formsprog har i artier veeret omdrejnings-
punktet for virksomhedens udvikling. Selvom sortimentet i dag
rummer adskillige produktvarianter og 27 forskellige overflader,
er det fortsat Arne Jacobsens oprindelige designprincipper, der
danner rammen for deres produkter.

Netop designets evne til at indgé i forskellige arkitektoniske
sammenhaenge er et centralt tema i VOLAs nyeste katalog. Her
har virksomheden samlet fotografier af eksisterende projekter fra
hele verden for at vise, hvordan det minimalistiske design let kan
finde sin plads i mange forskellige omgivelser. Lige fra moderne
nybyggeri til historiske og fredede ejendomme.

Som Birthe Tofting beskriver det, er VOLA et design, der ikke
larmer”.

Det enkle formsprog ger det muligt for armaturerne at indga
naturligt i omgivelserne uden at dominere dem. Samtidig giver de
mange overflader mulighed for at skabe forskellige udtryk, alt efter
hvilke materialer, farver og arkitektoniske rammer produkterne
skal spille sammen med.

Det nyeste skud pa stammen er kakkenarmaturet KV5, der forener
det velkendte formsprog med nye teknologiske muligheder.
Armaturet samler fem vandfunktioner i én Igsning, sa brugeren
blandt andet kan f& kogende vand, filtreret vand, afkelet vand og
vand med brus direkte fra hanen.

T A e

VOLA indtager Sydkorea og Australien

| dag er Europa fortsat et centralt marked for VOLA, men
ambitionerne raekker leengere, forklarer Birthe Tofting:
Vi har showrooms i otte storbyer i Europa, men vi vil gerne vokse
udover de europeeiske graenser.”

Derfor har virksomheden de seneste ar udvidet sin internationale
tilstedeveerelse med showrooms i blandt andet Seoul og
Melbourne. Her far et nyt publikum mulighed for at opleve
det karakteristiske danske formsprog, som har veeret VOLAs
kendetegn siden 1968.

Men for Birthe Tofting handler fremtiden ikke kun om at nd leengere
udiverden. Den handlerilige sa hgj grad om at bevare de veerdier,
der gennem artier har gjort dansk design anerkendt internationalt.

"Hvordan skal dansk design udvikle sig i fremtiden? | de udvalg,
som jeg er medlem af, er man enige om, at dansk design
overordnet set skal std som noget, der er langtidsholdbart
og beeredygtigt i forhold til menneskelige behov og
samfundsmeessige ressourcer.

Og netop den tankegang har veeret en del af VOLAs DNA siden
begyndelsen. For naesten seks artier efter, at de forste armaturer
s& dagens lys, er det stadig de samme designprincipper, der
danner grundlaget for virksomhedens udvikling.

®

Se mere pa: vola.dk
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KAARK

W(jODF ORM H Oi/'SE

WOODFORM HOUSE // DJURSLAND // 2018
Sommerbolig med helarsstatus.

‘Pa et seerligt sted bor man skabe et sarligt sted"

KAARK

“Pd et seerligt sted -
bor man skabe et scerligt sted”

Tegnestuen //

Tegnestuen bestar i dag af fem passionerede ildsjale.
Tre arkitekter, en konstrukter & en SO-ME
medhjelper.

Af hjertet tak til alle pa holdet for at veere med til at
gore en forskel.

Lasse Axelsen // Arkitekt MAA

Simone Gadegaard Andersen // Arkitekt MAA
Maja Arboe // SO-ME

Anders Remmen // Konstruktor MAK
Kenneth Leif Arboe // Arkitekt MAA //
Indehaver

Af hjertet tak MOF //

Forsiden pé dette nummer af VOLUME

MAGAZINE og- artiklen her er til re og minde om min
morfar, Leif Arboe som var min aldste og

bedste ven. MOF, som vi kaldte ham, havde stor
indvirkning p4, at jeg i sin tid blev arkitekt.

MOF fulgte tegnestuens arbejde med stor interesse frem
til sin ded i vinteren 2025. Billedet pa forsiden er taget pa
Grenland, hvor han arbejdede fra 1960-1962.

MOF var et eventyrlystent, arbejdsomt og hjerteligt
menneske - en stor inspiration for mig og min

familie.

Af hjertet tak for stetten kaere MOF.

Tegnestuens arbejde //

Gennem darene har tegnestuen vaeret sa heldig at

fa lov til at hjeelpe ambitigse bygherrer med at

skabe serlige huse pa nogle sarlige lokationer, forskellige
steder i Danmark. Af hjertet tak til alle de bygherrer,
der har vist os tilliden og betroet os den szrlige
opgaven det er, at skabe rammen om deres liv.


http://kaark.dk
http://kaark.dk

WOODFORM HOUSE

Huset blev i S
Kommune me(A

WOODFORM HOUSE

Baeredygtighed & bevaringsvzerdig

arkitektur //

Grundet den voksende fokus pé baeredygtighed, har
vi udvalgt nogle szrlige projekter, som vi ensker at
fremhave.

Baredygtighed kan efter tegnestuens overbevisning
nemlig opfyldes pa forskellig vis.

Baeredygtighed kan ogsa vere at bygge med gode
CO2 venlige naturmaterialer. Beeredygtighed kan ogséa
vare at bygge faerre kvadratmeter end man ma eller
behaver. Det er WOODFORM HOUSE og
ASTAWAII gode eksempler pa. Disse huse er
bygget af hej kvalitets trae og naturmaterialer inde
savel som ude, der forlenger levetiden. Husene er
ligeledes ekviperet med skenne produkter med heje
kvalitetsstandarder, som kan renoveres eller
genanvendes igen og igen. Vi har med projekterne
forsegt at give bygningerne hej arkitektonisk vaerdi
samtidig med at husenes byggesten er “veerd” at
holde ved lige i stedet for at udskifte. Produkterne er
produceret saledes, at man kan udskifte eventuelle
sliddele, sa de i princippet aldrig gér i stykker.

Det holder pa den lange bane.

Leverandorer //

SUPERWOOD

PETERSEN TEGL

SORVINDU

VOLA

MINERA

LUMIERE // SUPERMODULAR

KALO KOKKENET
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RUFFER VALS 7/

0
GAGGENAU

FROSTLINE

LIK LIGHTING // HER
AMPELL // PRADO // BEGA
RORVANG FURNITURE
DESIGN GARDINER
CORSTON

LUMIERE

ASTAWAII


http://kaark.dk

ASTAWAII



http://kaark.dk

Baeredygtighed kan eksempelvist vaere at bevare
eksisterende bygninger og tilpasse dem nutidens
boligstandarder og behov.

Det er projekterne EGEMOSEN og TUNET gode
eksempler pé. Disse projekter er serlige om- og
tilbygningsprojekter, hvor vi har moderniseret elde
eksisterende huse, séledes de er klargjort til at kunne
holde endnu flere r ud i fremtiden. Maske er de endda
blevet sa gode huse, at deres naste beboere onsker at
gore en indsats for at bevare dem i endnu laengere tid.
En langsigtet og baeredygtig losning, der minimerer
nedbrydning af allerede etablerede CO2 tunge
bygningskomponenter og tilfgjelse af nye men “kloge”
materialer, der har stor arkitektonisk veaerdi.

Leverandorer //
FREDSTED STUDIO
MINERA

SCHUCO

VAHLE

VOLA

FROST LINE

AMPELL // PRADO
RORVANG FURNITURE

KVADRAT



http://kaark.dk
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KRONE VINi
GAGGENAU

Leverandorer
FREDSTED
VOLA

Pd et scerligt sted bor man skabé et scerligt sted
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Om- & tilbygningsprojekt.

EGEMOSEN



http://kaark.dk

Beeredygtighed kan ogsa vere at bygge sarlige huse,
der er indpasset i serlige naturskenne omrader med
anvendelse af seerligt gode materialer. Dette er
VILLA W et godt eksempel pa. Dette projekt har hej
arkitektonisk verdi i form af sit formsprog og husets
kontakt til den omkringliggende natur.
Bygningskomponenterne, der er anvendt, er ikke alle
i sig selv CO2 besparende, men de er alle af s& hej
kvalitet, at de alle kan afmonteres og anvendes pa et
andet byggeri — skulle man enske at fjerne huset engang.
Vi haber naturligvis at fremtidige beboere vil enske at
bevare huset og dets serkende til evig tid.

Skulle man finde interesse i at kigge nermere pa
tegnestuens arbejder — eller méske endda enske at
opstarte et samarbejde med os, sa tov ikke med at
- Il kontakte os. Vi kunne godt tanke os at hjelpe dig med
e li!f"“ < § : at skabe et serligt sted. Af hjertet tak for at tage dig
‘ |"" LOEERE . tid til at lzese denne artikel.
Bnammes

Kontakt //

Instagram // KAARK ApS
Hjemmeside // www.kaark.dk
Mail // kaark@kaark.dk
Mobil // 40826466
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Steerk laks.

Fast struktur.
Frisk smag.

Nar havvandet hos Skagen Salmon
renses og recirkuleres, skabes der
en konstant vandstrem i tanke-
ne, som laksen naturligt svemmer
imod.

Resultatet er en staerk laks med
fast kedstruktur og frisk smag.

Kom tcettere pa

Oplev Skagen Salmon pa teet
hold. Hver uge abnes derene
for guidede rundvisninger pa
det landbaserede lakseopdraet
i Skagen.

Book billet via Toppen Af
Danmark.

Sporg hos din lokale fiskehandler

Laks fra Skagen Salmon kan kebes hos udvalgte fiske-
handlere, og findes ogsa i Fatex, Bilka og Netto under
Skagen Food meerket.

EE A
Kan ogsa kebes online via Scan QR-koden
www.kystfisken.dk og book billet


https://www.skagensalmon.com/


